


2BOERhier

Contents
5	 Valtra vier 75 jaar van innovasie – Valtrac vier 

30 jaar saam met suid-afrikaanse boere

10	 Jou koei se liggaam vertel ’n verhaal – leer om 
dit te lees

16	 Presiese beheer van Lepidoptera-larwes

22	 Varkboerdery: Die Ekonomie Agter Gesonde 
Varkies en Winsgewende Produksie

28	 Van Plaashek tot Verbruiker: Waarom elke 
veeboer sy bemarkingsopsies moet ken

32	 Damvlakke

34	 Die Regte Kennis. Die Regte Vennoot. Die 
Regte Oplossing.

39	 Plaasveiligheid in 2026: Beskerm jou vee, 
toerusting en gesin

46	 Plantseisoen 2026: Is jou grond gereed vir 
maksimum opbrengspotensiaal?	

50	 Snakse Vrae

51	 Veeteeltgenetika: Teel ons vir skouprestasie of 
kommersiële wins?

55	 Landbou in 2026: ’n Jaar van geleenthede, 
uitdagings en voorbereiding vir 2027

59	 Bo-Karoo Opleiding: ‘n Groot sprong vir 
landbou in 2027

62	 Het jy Geweet?

64	 Veilings

66	 Resep: Malva Pudding

67	 Wat se die Markte

68	 VORIGE Uitgawe

Redaksionele & Publikasiekennisgewing
Artikels wat in FARMhere verskyn, word saamgestel 
deur die BOERhier / FARMhere-redaksiespan, en 
waar van toepassing, in samewerking met ons 
gewaardeerde adverteerders en bydraers uit die 
landboubedryf.

Ontwerp, uitleg en samestelling word deur 
BOERhier / FARMhere behartig, terwyl bemarking en 
kliëntedienste deur ons toegewyde span bestuur word.

Alle inhoud wat in BOERhier / FARMhere gepubliseer 
word, word deur kopiereg beskerm. Alle regte word 
streng voorbehou. Geen materiaal mag sonder vooraf 
skriftelike toestemming gereproduseer, versprei of 
herpubliseer word nie.

Kontak Ons

Vir redaksionele, advertensie- of algemene navrae:
Tel: 073 895 6392
E-pos: info@boerhier.co.za
Web: www.boerhier.co.za
Web: www.farmhere.co.za

Vrywaring
Hoewel alle redelike pogings aangewend word om 
akkurate en relevante inligting te publiseer, aanvaar 
FARMhere en BOERhier geen aanspreeklikheid vir 
enige verlies, skade of besering wat voortspruit uit 
die gebruik van, of vertroue op, produkte, dienste, 
advertensies of inligting wat in hierdie publikasie 
verskyn nie.

Advertensies en inhoud wat deur eksterne 
bydraers verskaf word, moet nie noodwendig as ’n 
onderskrywing of aanbeveling deur die uitgewer 
beskou word nie. Lesers word aangemoedig om hul 
eie navorsing te doen en, waar toepaslik, professionele 
advies in te win voordat hulle produkte aankoop, 
diensverskaffers aanstel of optree op grond van 
inligting wat in artikels of advertensies vervat is.

Klik op hierdie ikoon vir meer inligtingskakels

Kliek op die pyltjie vir die inhoud bladsy

Kliek op die ikoon om die video te kyk

TEL:+27738956392
mailto:info%40boerhier.co.za?subject=
www.boerhier.co.za
www.farmhere.co.za


3BOERhier

REDAKTEURSNOTA
Saam met die boer, met geloof en hoop

Beste BOERhier-leser

Dit is vir ons by BOERhier ’n voorreg om deur ons artikels 
deel te wees van die verhaal van elke boer, boerdery en 
landbougemeenskap in Suid-Afrika. Agter elke oes, elke 
kudde en elke nuwe seisoen lê daar ’n verhaal van harde werk, 
deursettingsvermoë, opoffering en geloof.

Boerdery is veel meer as ’n beroep. Dit is ’n roeping wat geduld, 
wysheid en ’n besondere liefde vir die grond vereis. Elke dag 
bring nuwe geleenthede, maar ook uitdagings wat nie altyd 
voorspelbaar of maklik is om te hanteer nie. Wisselende 
weerstoestande, finansiële druk, markonsekerheid en die 
verantwoordelikheid om ’n volhoubare toekoms vir die volgende 
geslag te bou, vra baie van ons boere.

Juis daarom wil BOERhier met ons artikels meer doen as om 
bloot inligting te deel. Ons wil kennis oordra, nuwe perspektiewe 
bied, praktiese oplossings uitlig en stories vertel wat inspireer. 
Ons wil boere aanmoedig om by mekaar te leer, nuwe 
moontlikhede te ondersoek en met vertroue vorentoe te beweeg.

Ons glo dat elke boer se verhaal waarde het. Of jy nou al dekades 
lank boer of pas jou eerste tree in die landboubedryf gegee 
het, jou ervaring, kennis en passie dra by tot die groei van ons 
landbougemeenskap. Wanneer ons kennis deel en mekaar 
ondersteun, bou ons nie net sterker boerderye nie, maar ook ’n 
sterker landboubedryf.

In uitdagende tye is dit belangrik om te onthou dat ons nie alleen 
staan nie. Ons kan beplan, hard werk en met wysheid besluite 
neem, maar ons vind ook krag in ons geloof en vertroue op God.

Spreuke 16:3 sê: “Laat jou werke aan die Here oor, dan sal jou 
planne uitgevoer word.”

Mag hierdie woorde vir elke boer ’n herinnering wees om met 
verantwoordelikheid te werk, met geloof te volhard en met hoop 
na die toekoms te kyk. Ons kan nie elke omstandigheid beheer 
nie, maar ons kan elke dag met moed, integriteit en dankbaarheid 
aanpak.

Dankie dat julle deel is van BOERhier. Mag ons saam aanhou 
groei, leer en bou aan ’n landboubedryf waarop ons trots kan 
wees.

Saam met die boer, vir die boer en vir die toekoms van landbou.

Lizelle Little 
Redakteur } BOERhier
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Valtra vier 75 jaar van innovasie 
– Valtrac vier 30 jaar saam met suid-
afrikaanse boere

Van ’n beskeie Finse 
trekker in 1951 
tot wêreldleidende 
landboutegnologie 
– en drie dekades se 
betroubare ondersteuning 
op Suid-Afrikaanse plase.
In 2026 vier Valtra ’n 
besonderse mylpaal: 75 jaar 
van trekkervervaardiging, 
tegnologiese vooruitgang en 
oplossings wat rondom boere se 
werklike behoeftes ontwikkel is. 
Terselfdertyd vier Valtrac, die Suid-
Afrikaanse verspreider van Valtra-
trekkers, 30 jaar van betrokkenheid 
by die plaaslike landboubedryf.

Dit is ’n geskiedenis wat oor 
kontinente strek, maar waarvan 
die grootste waarde steeds 
op die plaas gemeet word: 
betroubaarheid, produktiwiteit en 
tegniese ondersteuning wanneer 
dit die nodigste is.

Waar alles begin het: 
Finland, 1951
Valtra se moderne geskiedenis 
begin in 1951, toe die eerste 
Valmet-trekker in Jyväskylä, 

Finland, vervaardig is.

Die Valmet 15 was ’n eenvoudige 
maar robuuste trekker met 
ongeveer 15 perdekrag, drie 
vorentoe-ratte en een trurat. 
Dit is ontwikkel vir boere wat 
ná die Tweede Wêreldoorlog 
hul boerderye moes herbou en 
meganiseer.

Die reeks het vinnig uitgebrei met 
sterker modelle, waaronder die 
Valmet 20 en die dieselgedrewe 
Valmet 33 wat in 1956 
bekendgestel is.

Namate die vraag na Valmet-
trekkers gegroei het, is produksie 
in 1969 na Suolahti verskuif, waar 
Valtra vandag steeds trekkers 
vervaardig.

Reeds in 1960 het die onderneming 
ook produksie in Brasilië begin, 
wat die grondslag vir sy sterk 
teenwoordigheid in Suid-Amerika 
gelê het.

Hierdie internasionale uitbreiding 
het Valtra waardevolle ervaring 
gegee in die ontwikkeling van 
trekkers vir uiteenlopende 
klimaatstoestande, grondtipes en 
boerderypraktyke.

Tegnologie wat die manier 
van boer verander het
Oor 75 jaar het Valtra verskeie 
ontwikkelings bekendgestel wat 
trekkers meer veelsydig, gemaklik 
en doeltreffend gemaak het.

Een van die bekendstes is 
TwinTrac, ’n stelsel wat in 1986 
sy oorsprong gehad het en 
bestuurders in staat stel om die 
trekker doeltreffend in trurat te 
bestuur.

Met ’n omkeerbare sitplek, 
bykomende stuurwiel en pedale 
kan die bestuurder in die rigting van 
die werktuig kyk. Dit bied praktiese 

https://www.valtra.com/int/en/stories/valtra-blog/valtras-75-years-of-innovative-farmer-first-tractors.html
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voordele tydens take soos grassny, 
bosbou en ander gespesialiseerde 
toepassings.

Die ontwikkeling van Valtra 
SmartTouch in 2017 was nog ’n 
belangrike vooruitgang.

Hierdie ergonomiese armleuning 
met ’n negeduim-raakskerm 
stel operateurs in staat om 
trekkerfunksies, hidroulika, 
werktuie en ISOBUS-beheer vanuit 
een geïntegreerde beheerpunt te 
bestuur.

Valtra Unlimited, wat in 
2013 bekendgestel is, het 
verdere moontlikhede vir 
trekker-aanpassing geskep. 
Boere en kontrakteurs kan 
bepaalde masjiene volgens hul 
bedryfsbehoeftes laat toerus, van 
spesiale beligting en hidrouliese 
oplossings tot pasgemaakte kajuit- 
en toerustingkonfigurasies.

Met die ontwikkeling van Valtra 
Guide, Auto U-Pilot en SmartTurn 
word presisielandbou verder 
ondersteun deur outomatiese 
stuurfunksies en meer 
doeltreffende bestuur van draaie op 
die wenakker.

Die doel bly dieselfde: om die 
operateur se werk te vergemaklik 
en produktiwiteit te verbeter.

Valtrac: 30 jaar se 
toewyding aan Suid-
Afrikaanse landbou
Terwyl Valtra internasionaal sy 
75ste bestaansjaar vier, vier Valtrac 
drie dekades van diens aan Suid-
Afrikaanse boere.

Die onderneming se geskiedenis 
het begin toe Wynn Dedwith, self 

’n boer, die werkverrigting en 
betroubaarheid van Valmet-trekkers 
op sy eie plaas ervaar het.

Wat aanvanklik uit sy persoonlike 
behoefte aan doeltreffende 
plaasmeganisasie ontstaan het, 
het gegroei tot ’n gevestigde 
familieonderneming met ’n landwye 
teenwoordigheid.

Vandag is Valtrac die eksklusiewe 
invoerder van Valtra-trekkers 
in Suid-Afrika en bied die 
onderneming ’n uitgebreide reeks 
landboumasjinerie, onderdele en 
tegniese ondersteuningsdienste.

Met sy hoofkantoor naby Parys en 
takke in verskeie landboustreke, 
bly Valtrac se fokus op een 
kernbeginsel: om boere van die 
regte masjinerie én die nodige 
ondersteuning te voorsien.

’n Trekker vir uiteenlopende 
boerderybehoeftes
Valtrac se Valtra-reeks bied 
oplossings vir kleiner gemengde 
boerderye, gespesialiseerde 
gewasproduksie en grootskaalse 
kommersiële landbou.

Die A-reeks bied kompakte, 
veelsydige trekkers vir algemene 
plaaswerk en toepassings waar 
beweegbaarheid belangrik is.

Die N-reeks kombineer die 
voordele van ’n viercilinder-enjin 
met gevorderde tegnologie, terwyl 
die T-reeks ’n balans tussen krag, 
gemak en veelsydigheid vir ’n wye 

verskeidenheid landboutake bied.

Die Q-reeks is ontwikkel vir 
produsente wat groter kapasiteit 
en moderne hidrouliese vermoë 
benodig, terwyl die S-reeks 
hoë perdekrag en gevorderde 
tegnologie vir veeleisende 
landboutoepassings bied.

Valtrac verskaf ook die robuuste 
BH-reeks, wat veral geskik is vir 
produsente wat eenvoudige, sterk 
en betroubare werkverrigting 
verkies.

Die beskikbaarheid van verskillende 
modelle en spesifikasies beteken 
dat boere toerusting kan kies wat 
by hul werklike produksiebehoeftes 
en begrotings pas.

Meer as trekkers: Valtrac 
se volledige diensaanbod
Valtrac se rol in Suid-Afrikaanse 
landbou strek veel verder as die 
verkoop van trekkers.

Die onderneming bied onder meer:

•	 Trekkerverkope en produkadvies: 
Valtra-trekkers vir uiteenlopende 
boerderybedrywe en 
toepassings.

•	 Landbouwerktuie: 
Geenbewerkingplanters, 
grondbewerkingstoerusting, 
strooiers, hooi- en 
kuilvoertoerusting, balers en 
gespesialiseerde droëboon- en 
grondboontoerusting.

•	 Onderdele: Oorspronklike 

https://youtu.be/DlpeVOF44Ec?si=6IaSjcXAMnVN2Zbs 
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Valtra- en AGCO-onderdele, 
asook onderdele en 
slytasiekomponente 
vir verskeie ander 
landboumasjineriehandelsmerke.

•	 Werkswinkel- en hersteldienste: 
Onderhoud, foutopsporing 
en tegniese herstelwerk aan 
trekkers en implemente.

•	 Tegniese ondersteuning: 
Kundige advies en praktiese 
hulp deur opgeleide tegnici en 
diensspanne.

•	 Opleiding: Valtrac beskik ook oor 
’n MERSETA-geakkrediteerde 
opleidingsentrum vir 
dieselwerktuigkundiges.

Die onderneming se 
implementreeks sluit bekende 
handelsmerke soos Pöttinger, 
TATU, KUHN, Bogballe en Bredal in.

Vir boere wat tydens plant- 
en oestyd op hul masjinerie 
staatmaak, kan vinnige toegang tot 
tegniese kundigheid en onderdele 
die verskil tussen produktiewe 
werkure en duur stilstand beteken.

’n Landswye netwerk wat 
boere ondersteun
Valtrac bedien Suid-Afrikaanse 
boere deur sy hoofkantoor en 
takke in Parys, Pietermaritzburg, 
Lichtenburg, Bethlehem, 
Middelburg en Humansdorp.

Hierdie netwerk ondersteun 
die verkope, instandhouding en 
onderdelevoorsiening van trekkers 
en implemente.

Die onderneming se plaaslike 

ervaring beteken dat kliënte nie 
bloot toegang tot internasionale 
tegnologie het nie, maar ook tot 
mense wat die Suid-Afrikaanse 
landbouomgewing en sy praktiese 
uitdagings verstaan.

Die volgende hoofstuk: 
slimmer, meer volhoubare 
landbou
Met die wêreldwye fokus 
op presisielandbou, 
brandstofdoeltreffendheid en 
verantwoordelike hulpbronbestuur, 
ontwikkel Valtra voortdurend nuwe 
tegnologie.

Die vervaardiger se Suolahti-aanleg 
gebruik sedert 2022 elektrisiteit uit 
volledig hernubare bronne, terwyl 
die aanleg sedert 2016 geen afval 
na stortingsterreine gestuur het nie.

Hierdie verbintenis tot innovasie 
word ook in Valtra se 75-jaar-
herdenkingsmodelle weerspieël, 
met spesiale ontwerp- en 
toerustingpakkette wat die 
onderneming se geskiedenis en 
toekomsvisie vier.

Vir Suid-Afrikaanse boere beteken 
vooruitgang egter meer as net 
nuwe tegnologie.

Dit gaan oor toerusting wat betyds 
werk, ondersteuning waarop hulle 
kan staatmaak en oplossings wat 
tot die langtermynvolhoubaarheid 
van hul boerderye bydra.

Valtra se 75 jaar van internasionale 
innovasie en Valtrac se 30 
jaar van plaaslike ervaring 
verteenwoordig saam ’n besondere 
mylpaal – ’n verbintenis tussen 
wêreldklaslandboutegnologie 
en die mense wat Suid-Afrika se 
voedsel produseer.

Kontak Valtrac Suid-Afrika
Hoofkantoor: Mooihoek-plaas, R59 tussen Parys en Sasolburg, 
Vrystaat.

Algemene navrae: 056 817 7338 / 056 817 7308

Werkswinkel: 056 818 1006

Verkope en produknavrae: Attie de Villiers – 083 261 9863

E-pos: attiedev@valtrac.co.za

Webwerf: https://www.valtrac.co.za

Streekstakke
Tak| Telefoon

Parys – Hoofkantoor| 056 817 7338

Pietermaritzburg| 033 346 1102

Lichtenburg| 018 632 0260

Bethlehem| 058 863 2167

Middelburg, Mpumalanga| 013 244 1618

Humansdorp| 042 291 0046

Vir verdere inligting oor die beskikbare Valtra-modelle, landbouwerktuie, 
onderdele of tegniese ondersteuning, besoek Valtrac se webwerf of 
kontak jou naaste tak.

tel:+27568177338
tel:+27568181006
mailto:attiedev%40valtrac.co.za?subject=
www.valtrac.co.za
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THINKS LIKE A PRO. 
WORKS LIKE A BEAST.
The all-new Valtra Q Series is the high-horsepower precision 
tool you need. Delivering relentless, fuel-efficient power with 
the intelligence to command every hectare, the Q Series 
handles your biggest implements and most complex smart 
farming tasks. Trusted globally and now landing in South 
Africa, exclusively from Valtrac.

• Beast Power, Pro Efficiency: 
Up to 224 kW (305 hp) max boost from the AGCO Power 7.4L 6-cylinder engine. 

• The Smart Driveline: 
Seamless, efficient power transfer via the CVT (Continuously Variable Transmission). A200 L/min hydraulic pump 

• Smart Farming Standard: 
Equipped with the award-winning SmartTouch terminal, Valtra Guide, Auto U-Pilot, and SmartTurn. 

• Supreme Comfort: 
Low-noise cab with synchronized Air Suspension for an exceptionally smooth ride. 

• Built for Africa: 
Robust chassis, long wheelbase, and balanced design to maximise pulling power, minimise soil compaction, 
and guarantee durability in demanding conditions.

https://www.facebook.com/reel/1150399980829621/?share_url=https%3A%2F%2Fwww.facebook.com%2Fshare%2Fv%2F19gq6UfJUQ%2F&rdid=W2eZYZdo9MaWAKv1
https://www.facebook.com/share/v/14rgQ1x3TFS/
https://www.facebook.com/share/v/1CMNcAfhuG/
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Jou koei se liggaam 
vertel ’n verhaal – leer om dit 
te lees
Van liggaamskondisie-
telling tot beter 
vrugbaarheid, 
doeltreffender 
kuddebestuur 
en volhoubare 
rooivleisproduksie.

’n Winsgewende vleisbeeskudde 
begin nie eers wanneer ’n kalf 
verkoop word nie. Dit begin 
lank voor kalwing, wanneer die 
produsent besluite neem oor 
voeding, veldbestuur en die 
kondisie van sy teeldiere. Elke 
koei se liggaamskondisie vertel 
’n verhaal oor haar vermoë om 
te produseer, te reproduseer en 
uitdagende omstandighede te 
deurstaan.

Vier dekades in diens 
van Suid-Afrika se 
rooivleisprodusente
Die Rooivleisprodusente-
organisasie (RPO) is reeds 
sedert die middel-1980’s deel van 
Suid-Afrika se georganiseerde 
rooivleisbedryf. Oor ongeveer 
vier dekades het die organisasie 
ontwikkel tot ’n gevestigde 
spreekbuis vir kommersiële 
rooivleisprodusente.

Die RPO is deur produsente tot 
stand gebring om produsente se 
belange te verteenwoordig en te 
beskerm. Sy kernmissie bly die 
bevordering van ’n volhoubare, 
mededingende en ekonomies 
lewensvatbare rooivleisbedryf.

Met ’n nasionale kantoor in Pretoria 
en provinsiale strukture in al nege 
Suid-Afrikaanse provinsies beskik 
die organisasie oor ’n gevestigde 
netwerk waardeur produsente se 
uitdagings op plaaslike, provinsiale 
en nasionale vlak aandag kan 
geniet.

Die RPO se geskiedenis weerspieël 
ook die veranderinge wat die 
landboubedryf deurloop het.

Ná die hervorming van Suid-Afrika 
se landboubemarkingstelsel 
gedurende die 1990’s moes 
produsente toenemend self 
verantwoordelikheid neem 
vir bedryfsorganisasie, 
markontwikkeling en kollektiewe 
verteenwoordiging.

In 2022 was die RPO betrokke by 
die stigting van die Red Meat and 
Livestock Primary Cluster en die 
vestiging van Red Meat Industry 
Services (RMIS).

Hierdie ontwikkeling het ‘n 
verdere bedryfsraamwerk geskep 
vir gekoördineerde dienste, 
statutêre heffingsadministrasie 
en die uitvoering van die 
Rooivleisbedryfstrategie 2030.

Die RPO se geloofwaardigheid as 

bedryfsverteenwoordiger berus 
op sy jarelange betrokkenheid, 
produsenteverteenwoordiging, 
georganiseerde strukture en 
deelname aan bedryfsprosesse.

Die organisasie se aandag strek 
oor belangrike aangeleenthede 
soos dieresondheid, navorsing, 
voorligting, opleiding, marktoegang, 
invoermonitering, veediefstal en 
predasiebestuur.

Hierdie breë bedryfsbetrokkenheid 
maak praktiese onderwerpe soos 
liggaamskondisietelling besonder 
relevant.

Want die ekonomiese 
volhoubaarheid van die 
rooivleisbedryf begin uiteindelik 
by die doeltreffendheid van elke 
produksie-eenheid op die plaas.
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Meer as net ’n punt op ’n 
skaal
Een van die eenvoudigste, 
maar dikwels onderskatte 
bestuursinstrumente tot ’n 
rooivleisprodusent se beskikking, is 
liggaamskondisietelling (LKT).

Liggaamskondisietelling is ’n 
sistematiese metode om ’n dier se 
liggaamsvetreserwes te beoordeel. 
Dit gee ’n aanduiding van die 
energiereserwes wat beskikbaar is 
om belangrike liggaamsfunksies, 
melkproduksie en reproduksie te 
ondersteun.

Die werklike waarde lê egter nie 
slegs in die telling op ’n bepaalde 
dag nie, maar in die veranderinge 
wat oor ’n produksiesiklus 
plaasvind.

’n Koei wat vandag in goeie kondisie 
verkeer, kan oor enkele maande 
aansienlik kondisie verloor indien 
haar voedingsbehoeftes nie deur die 
beskikbare weiding of aanvullende 
voeding voorsien word nie.

Die produsent wat hierdie 
veranderinge vroegtydig raaksien, 
is beter geposisioneer om ingeligte 
bestuursbesluite te neem.

Wat vertel die 
kondisietelling ons?
Internasionaal word verskillende 
liggaamskondisieskale gebruik.

By vleisbeeste word die 
negepuntskaal algemeen in 
Amerikaanse produksiestelsels 
toegepas, terwyl ’n vyfpuntskaal 
dikwels by melkbeeste gebruik 
word.

Suid-Afrikaanse produsente moet 
seker maak dat hulle ’n toepaslike 
skaal konsekwent gebruik.

Op die negepuntskaal dui 
’n telling van 1 op ’n uiters 
maer dier met baie beperkte 
liggaamsvetreserwes, terwyl 
’n telling van 9 op oormatige 
vetneerlegging dui.

Volgens navorsing en voorligting 
deur Oklahoma State University 

bestaan daar ’n duidelike verband 
tussen liggaamskondisie tydens 
kalwing en daaropvolgende 
reproduksieprestasie.

Die doel is nie om koeie so vet 
moontlik te kry nie, maar om 
die geskikte kondisie vir elke 
produksiestadium te handhaaf.

Vrugbaarheid begin lank 
voor dektyd
Vir die kommersiële 
vleisbeesprodusent bly 
reproduksiedoeltreffendheid een 
van die belangrikste faktore wat 
die ekonomiese prestasie van die 
kudde beïnvloed.

’n Koei wat nie binne die beplande 
dekseisoen dragtig raak nie, kan 
die volgende kalfseisoen misloop. 
Dit beïnvloed die aantal kalwers 
beskikbaar vir bemarking en 
verhoog die koste per kalf wat 
uiteindelik gespeen word.

Indien ’n produsent na ’n 
kalfinterval van ongeveer 365 dae 
streef, moet ’n koei binne 80 tot 85 
dae ná kalwing weer dragtig raak.

Koeie wat in swak 
liggaamskondisie kalf, kan 
langer neem om weer normale 
voortplantingsaktiwiteit te hervat.

Ohio State University se 
beesproduksievoorligting 
beklemtoon die belangrikheid 
van voldoende liggaamsreserwes 
tydens kalwing.

Eerstekalfverse is veral kwesbaar 
omdat hulle steeds groei, 
terselfdertyd melk produseer en 
weer suksesvol beset moet raak.

Vir rooivleisprodusente beteken dit 
dat voedingsbeplanning nie eers 
tydens die dekseisoen aandag 
behoort te kry nie. Dit moet reeds 
voor kalwing begin.

Die veld, die seisoen en die 
koei
Suid-Afrikaanse vleisbeesproduksie 
is in baie gebiede sterk afhanklik 
van natuurlike weiding.

Seisoenale veranderinge in 
veldkwaliteit, droogtetoestande, 
reënvalpatrone en beskikbare voer 
beïnvloed die kondisie van teeldiere 
direk.

Gedurende periodes wanneer 
weiding se voedingswaarde 
afneem, kan koeie 
liggaamsreserwes benut om in hul 
energiebehoeftes te voorsien.

Hierdie proses is nie noodwendig 
’n aanduiding van siekte nie, 
maar buitensporige of langdurige 
kondisieverlies kan reproduksie en 
produksie nadelig beïnvloed.

Die uitdaging vir produsente is 
om die verskil tussen verwagte 
seisoenale veranderinge en 
kommerwekkende kondisieverlies 
te herken.

Wanneer dieselfde negatiewe 
tendens by ’n groot gedeelte 
van die kudde waargeneem 
word, behoort die produsent die 
voedingsprogram, veldtoestand, 
veebelading en beskikbaarheid van 
aanvullings te herevalueer.

Van ’n enkele telling tot ’n 
volledige verhaal
’n Belangrike ontwikkeling in 
internasionale veebestuur is 
die gebruik van tegnologie om 
liggaamskondisie herhaaldelik te 
monitor.

’n Artikel deur Andrea Bedford, 
gepubliseer in Bovine Veterinarian 
op 6 Oktober 2026, bespreek 
hoe outomatiese kondisietelling 
monitering dit moontlik maak 
om veranderinge in individuele 
melkkoeie se liggaamsreserwes 
oor tyd te volg.
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Kamerastelsels en 
driedimensionele beeldtegnologie 
kan kondisiepatrone identifiseer 
wat nie altyd met ’n enkele 
handmatige beoordeling sigbaar is 
nie.

Hoewel hierdie tegnologie 
hoofsaaklik in intensiewe 
melkproduksiestelsels toegepas 
word, is die onderliggende 
beginsel ewe relevant vir 
vleisbeesprodusente.

Dit gaan nie noodwendig oor die 
aankoop van duur toerusting nie, 
maar oor die waarde van gereelde 
metings en betroubare rekords.

Wanneer ’n produsent individuele 
koeie se kondisietellings met hul 
kalfdatums, dragtigheidstatus, 
speenprestasie en 
voedingsomstandighede vergelyk, 
ontstaan ’n meer volledige beeld 
van die kudde se prestasie.

Praktiese stappe vir Suid-
Afrikaanse produsente
Die volgende beginsels kan op 
beesplase toegepas word:

1.	Beoordeel kondisie op 
strategiese tye. Doen 
liggaamskondisietellings voor 
kalwing, voor die dekseisoen, 
tydens speen en wanneer 
seisoenale weidingstoestande 
betekenisvol verander.

2.	Hou individuele rekords. Teken 
kondisietellings aan en vergelyk 
dit met die dier se reproduksie- 
en produksiegeskiedenis.

3.	Gee in besonder aandag aan 
eerstekalfverse. Hierdie diere het 
verhoogde voedingsbehoeftes 
en is meer kwesbaar vir 
reproduksieprobleme wanneer 
hul liggaamsreserwes 
onvoldoende raak.

4.	Pas voedingsbestuur betyds 
aan. Gebruik beskikbare 
veldtoestande, voergehalte en 
kondisiepatrone om aanvullende 
voeding saam met ’n geskikte 
voedingskundige te beplan.

Meet
BCS en datum 

Vergelyk
Vorige tellings 


Onersoek

Voer, gesondheid, 
laktasie


Tree op

Pas bestuur aan 


Hermeet
Kontroleer 

tendens



DIAGRAM 2 | Van telling tot bestuursbesluit

5.	Ondersoek onverwagte 
kondisieverlies. Skielike of 
aanhoudende kondisieverlies 
kan op voedingsprobleme, 
parasietdruk of onderliggende 
siektetoestande dui.

6.	Gebruik kondisie as deel van ’n 
groter bestuurstelsel. Kombineer 
liggaamskondisietellings 
met dragtigheidsondersoeke, 
kalfpersentasies, speengewigte 
en kuddegesondheidsrekords.

Beter bestuur beskerm 
produksiekapasiteit
Die ekonomiese waarde van 
liggaamskondisietelling lê 
daarin dat produsente moontlike 
probleme kan identifiseer 
voordat dit tot verminderde 
reproduksieprestasie of groter 
produksieverliese lei.

Regsteliende voedingsbestuur het 
natuurlik ook ’n koste.

Die doel is daarom nie om alle 
diere voortdurend op ’n hoë 
kondisievlak te hou nie, maar om 
voeding doelgerig en ekonomies 
verantwoordbaar aan te wend.

Behoorlike kondisiebeplanning 
kan bydra tot beter benutting 
van beskikbare voer, meer 
doelgerigte aanvullings en ’n groter 

waarskynlikheid dat teelkoeie 
binne die beplande seisoen weer 
dragtig raak.

Vir Suid-Afrika se rooivleisbedryf 
bly dit belangrik dat produsente 
wetenskaplik gefundeerde 
praktyke gebruik om 
produksie-doeltreffendheid, 
dieregesondheid en 
langtermynvolhoubaarheid te 
bevorder.

Die toekoms van 
rooivleisproduksie begin 
op plaasvlak
Oor ongeveer vier dekades het 
die RPO ’n gevestigde rol in 

DIAGRAM 1 | Die kondisieverhaal oor tyd
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die verteenwoordiging van Suid-
Afrikaanse rooivleisprodusente 
ontwikkel.

Die uitdagings het deur die jare 
verander, maar die behoefte aan 
doeltreffende, winsgewende 
en volhoubare produksie bly 
onveranderd.

Nuwe tegnologie, beter navorsing 
en verbeterde produksierekords 
bied vandag geleenthede om vroeër 
en meer ingeligte besluite te neem.

Tog bly die produsent se vermoë 
om sy diere te ken, veranderinge 
raak te sien en betyds op te tree, 
van deurslaggewende belang.

’n Liggaamskondisietelling is 
nie bloot ’n administratiewe 
aantekening of ’n visuele 
beoordeling van hoe goed ’n koei 
lyk nie.

Dit is ’n bestuursinstrument 
wat waardevolle inligting oor 
die dier se energiereserwes en 
produksiepotensiaal verskaf.

Een telling bied ‘n blik.

Opeenvolgende tellings wys ’n 
tendens.

En wanneer hierdie tendense 
in die konteks van die dier 
se produksiegeskiedenis en 
omgewing geïnterpreteer word, 
kan dit die grondslag vorm vir beter 
besluitneming.

Die boodskap aan 
rooivleisprodusente is 
eenvoudig: Leer om jou koeie se 
liggaamskondisie te lees voordat ’n 

voedings- of reproduksieprobleem 
’n ekonomiese verlies word.

Volhoubare rooivleisproduksie 
begin by gesonde diere, 
verantwoordelike bestuur en 
produsente wat betyds ingeligte 
besluite neem.

Bronne en verdere leeswerk
1.	 RPO en bedryfsgeskiedenis
2.	 “RPO – ’n Organisasie vir produsente, 

deur produsente”
3.	 “RMIS – Our Story”
4.	 “RPO – The RPO in a Nutshell”

Wetenskaplike en tegniese 
verwysings
1.	 Bedford, Andrea. (2026). From Body 

Condition Score to Body Condition Story. 
Bovine Veterinarian.

2.	 Oklahoma State University. (2023). Body 
Condition Scoring of Cows.

3.	 Ohio State University. (2026). Body 
Condition at Calving: A Key Indicator of 
Reproductive Success.

4.	 Ohio State University. (2020). Body 
Condition Scoring, Beef Cow Nutrition 
and Reproduction.

RPO-goedkeuring.

Oor die Rooivleisprodusente-Organisasie (RPO)
Die RPO is ’n onafhanklike nasionale produsente-organisasie wat 
die belange van Suid-Afrikaanse kommersiële rooivleisprodusente 
verteenwoordig.

Met ’n geskiedenis wat oor ongeveer vier dekades strek en 
georganiseerde verteenwoordiging in al nege provinsies, speel die 
organisasie ’n rol in bedryfsonderhandelinge, produsentevoorligting, 
dieresondheid, markverwante aangeleenthede en die bevordering van ’n 
volhoubare rooivleisbedryf.

Vir produsente, deur produsente.

Webwerf: www.rpo.co.za

https://rpo.co.za/about-rpo/
https://rpo.co.za/n-organisasie-vir-produsente-deur-produsente-an-organisation-for-producers-by-producers/)
https://rpo.co.za/n-organisasie-vir-produsente-deur-produsente-an-organisation-for-producers-by-producers/)
https://rmis.co.za/our-story/
https://rpo.co.za/the-rpo-in-a-nutshell/
www.rpo.co.za
www.rpo.co.za
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https://whatsapp.com/channel/0029VbAmVyc72WTw9h6YoS3A
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Onder Suid-Afrikaanse toestande, waar temperature en 
seisoene dikwels ideaal is vir vinnige plaagontwikkeling, 
bly Lepidoptera-larwes een van die grootste oorsake van 
opbrengsverliese in rygewasse, groente en boomgewasse. 
Spesies soos herfskommandowurm, bolwurms en ander 
ruspes kan binne ’n kort tyd groot skade aanrig en 
gewasontwikkeling ernstig benadeel.

Doeltreffende beheer vereis 
daarom meer as net tydige 
toediening, dit vra ook produkte 
met betroubare werking en 
eienskappe wat pas by moderne 
produksiestelsels.

Die biologie van die probleem
Lepidoptera-larwes bied unieke 
uitdagings vir beheer:

•	 Hulle voed aktief en veroorsaak 
direkte skade aan blare en 
reproduktiewe strukture 

•	 Hulle kom dikwels voor in 
beskermde groeipunte of digte 
blaarmassas 

•	 Baie populasies toon reeds 
verminderde sensitiwiteit teenoor 
konvensionele chemiese groepe 

Hierdie eienskappe beklemtoon die 
behoefte aan produkte wat deur die 
plant opgeneem word om tydens 
voeding deur die plaag ingeneem te 
kan word.

Tarpinon – ’n doelgerigte 
benadering tot larwale beheer

Tarpinon 50 WG bevat emamektien 
bensoaad (IRAC Groep 6) en is 
geformuleer as ’n wateroplosbare 

korrel vir die beheer van 
Lepidoptera-larwes.

Die produk het translaminêre 
eienskappe, wat beteken dit 
beweeg deur die blaaroppervlak 
en versprei binne die blaarweefsel. 
Dit verseker dat die aktiewe 
bestanddeel beskikbaar is 
waar larwes voed, en bevorder 
konsekwente opname tydens 
voedingsaktiwiteit.

Hierdie werkswyse ontwrig die 
normale werking van larwes se 
senuwee stelsels, wat hulle vermoë 
om te voed en te ontwikkel beperk.

Presiese beheer van 
Lepidoptera-larwes

Belangrike eienskappe
•	 Translaminêre beweging tot 

binne in blaarweefsel 

•	 Werking deur maagaksie  

•	 Teiken die insek se 
senuweestelsel 

•	 Geskik vir programme waar 
betroubare larwale beheer 
nodig is
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Rol in weerstandsbestuur
Weerstand teen insekdoders is ’n 
toenemende realiteit in Suid-Afrika, 
en dit maak die keuse van produkte 
al hoe belangriker.

Tarpinon bied waarde in 
weerstandsbestuur omdat dit:

•	 ‘n Alternatiewe chemiese 
groep bied vir die beheer van 
lepidoptera peste (IRAC Groep 6 - 
Avermektiene) 

•	 Effektief bly teen populasies wat 
weerstand opgebou het teen: 

–– Karbamate (IRAC Groep 1A)

–– Organofosfate (IRAC Groep 
1B) 

–– Piretroïede (IRAC Groep 3)

Die gebruik van Tarpinon 50 WG 
as deel van ’n rotasieprogram help 
daarom om die volhoubaarheid van 
chemiese beheer te beskerm.

Praktiese toepassing in die veld
Die suksesvolle gebruik van 
Tarpinon hang grootliks af 
van tydsberekening en goeie 
toedieningspraktyke.

Tydsberekening
Die beste resultate word verkry 
wanneer toediening plaasvind:

•	 Op vroeë larf stadiums (L1–L2)

•	 Tydens aktiewe voeding

•	 Voor betekenisvolle gewasskade 
ontwikkel

Vroeë beheer help om 
plaagpopulasies te stabiliseer en 
om die ontwikkeling van verdere 
generasies te beperk.

Spuitpraktyk
Doeltreffende toedienings-praktyke 
bly krities:

•	 Gebruik voldoende water 
volumes vir egalige bedekking

•	 Verseker penetrasie in digte 
blaarmassas

•	 Pas waterkwaliteit (pH/hardheid) 
aan waar nodig

Programplasing en 
weerstandsbestuur
•	 Tarpinon moet strategies gebruik 

word:

•	 Wissel toedienings af met 
produkte uit ander IRAC-groepe 

•	 Vermy herhaalde toedienings 
met Groep 6 produkte

•	 Moet nie Tarpinon saam 
met abamektien gebaseerde 
produkte gebruik nie 

Gevolgtrekking
Plaagbeheer kan uitdagend wees 
– frustrerend, onvoorspelbaar 
en duur. Maar met die regte 
gereedskap en strategie kan 
jy doeltreffende en volhoubare 
beheer bereik.

Tarpinon 50 WG bied:

•	 ’n Betroubare oplossing vir 
lepidoptera-beheer 

•	 ’n Belangrike hulpmiddel in 
weerstandsbestuur 

•	 Konsekwente beheer oor 
verskillende gewasse en 
toestande  

TARPINON 50 WG – Reg. nr. 
L11338, Wet 36 van 1947. 

Aktiewe bestanddeel: 
Emamektienbensoaat – 50 g/kg. 
IRAC INSEKDODER GROEPKODE: 6.

Reg. houer:  
Enviro Bio-Chem (Pty) Ltd.

Maatsk. Reg. nr. 
CK2013/194774/07.

Tel: 012 006 0063 | 072 678 8226. 
E-pos: robbyp@envirobiochem.
co.za.

www.envirobiochem.co.za

tel:+27120060063
tel:+27726788226
mailto:robbyp%40envirobiochem.co.za?subject=
mailto:robbyp%40envirobiochem.co.za?subject=
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PRESIESE BEHEER VAN LEPIDOPTERA-LARWES
Lepidoptera-plae soos herfskommandowurm, bolwurms en ander ruspes kan binne 
'n kort tyd groot skade aan gewasse veroorsaak. Tarpinon 50 WG bied doelgerigte 
beheer om gewasse te beskerm en opbrengspotensiaal te ondersteun.

VIR DIE BESTE RESULTATE
Vir optimale beheer, dien Tarpinon 50 WG vroeg toe wanneer 
jong larwes voorkom, verseker deeglike bedekking en gebruik 
dit as deel van 'n verantwoordelike weerstandsbestuurs-
program deur af te wissel met ander IRAC-groepe.

ENVIRO Bio-Chem (Edms.) Bpk | Maatskappy Reg. Nr: 2013/194774/07 | BTW Nr: 4400267920
Hoofkantoor: Gauteng - 1 Amatolestraat, N4 Gateway-nywerheidspark, Willow Park Manor X65, Pretoria 0184, Gauteng, Suid-Afrika
Wes-Kaap - 1 Oosterlandstraat, Dal Josafat, Paarl 7646, Wes-Kaap, Suid-Afrika

TARPINON 50 WG is ’n wateroplosbare 
korrelvormige translaminêre 
insekdoder met maagaksie vir die 
beheer van verskeie Lepidoptera-larwes 
op gewasse.

Aktiewe bestanddeel:
Emamektienbensoaat.............50 g/kg

envirobiochem.co.za

012 006 0063

info@envirobiochem.co.za

WAAROM TARPINON 50 WG?
Translaminêre werking vir beter opname in blaarweefsel

Werk deur maagaksie tydens voeding

Vinnige voedingsstaking om gewasskade te beperk

Effektief teen verskeie Lepidoptera-larwes

Belangrike hulpmiddel in weerstandsbestuur (IRAC Groep 6)

Registrasiehouer: Enviro Bio-Chem (Edms.) Bpk.
Maatsk. Reg. Nr: CK2013/194774/07

44 Kerk Straat, Lichtenburg, 2740, Noordwes, Suid-Afrika
Suid-Afrika Reg. Nr: L11338 Wet Nr. 36 van 1947

TARPINON 50 WG

PRESIESE BEHEER VAN LEPIDOPTERA-LARWESPRESIESE BEHEER VAN LEPIDOPTERA-LARWES
Lepidoptera-plae soos herfskommandowurm, bolwurms en ander ruspes kan binne Lepidoptera-plae soos herfskommandowurm, bolwurms en ander ruspes kan binne 

 bied doelgerigte  bied doelgerigte 

TARPINON 50 WG

TARPINON 50 WG 

https://envirobiochem.co.za/
https://envirobiochem.co.za/product/tarpinon-50-wg/
tel:+27120060063
www.envirobiochem.co.za
mailto:info%40envirobiochem.co.za?subject=
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tel:+27827837227
mailto:vtechscalessa%40gmail.com?subject=
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Varkboerdery: Die Ekonomie 
Agter Gesonde Varkies en 
Winsgewende Produksie

In kommersiële 
varkboerdery bepaal 
die aantal gesonde 
varkies wat suksesvol 
gespeen word, hoeveel 
van die onderneming 
se produksiepotensiaal 
gerealiseer word. 
Saagproduktiwiteit, 
voeding, behuising en 
siektevoorkoming beïnvloed 
nie net oorlewing nie, maar 
ook die uiteindelike koste 
per bemarkbare vark.

’n Groeiende bedryf met 
werklike uitdagings
Volgens Agribook Digital, met 
verwysing na die Bureau for Food 
and Agricultural Policy (BFAP) se 
2026-basislyn, het Suid-Afrika se 
varkbedryf tussen 2020 en 2025 
gemiddelde jaarlikse groei van 
meer as 8% aangeteken.

Die bedryf bly egter 
blootgestel aan voerkoste, 
dieresiektes en veranderende 
markomstandighede.7

Vir produsente wat gedurende 
Oktober en November 2026 
hul produksie beplan, is die 
belangrikste ekonomiese vraag 
hoeveel gesonde varkies per sog 
per jaar gespeen en uiteindelik 
bemark kan word.

Sogproduktiwiteit: 
die beginpunt van 
winsgewendheid
’n Sog se produktiwiteit word deur 
verskeie maatstawwe bepaal, 
waaronder werpselgrootte, 
lewendgebore varkies, 
speenoorlewing en die aantal 
werpsels per jaar.

Die internasionale varkgenetika-
onderneming PIC se 
bestuursriglyne beklemtoon 
die belangrikheid van 
korrekte liggaamskondisie, 
reproduksiebestuur en 
konsekwente monitering.

’n Groter werpsel beteken nie 
noodwendig meer gespeende 
varkies nie. Wanneer meer 
varkies gebore word as wat ’n 
sog voldoende kan voed, neem 
bestuursvereistes toe.

Die doel is dus nie bloot maksimum 
geboortes nie, maar volhoubare 
reproduksie en gesonde, 
eenvormige werpsels.3

Die eerste 24 uur kan 
oorlewing bepaal
Pasgebore varkies het beperkte 
energiereserwes en is besonder 
vatbaar vir afkoeling.

Voldoende biesmelkinname is 
noodsaaklik omdat dit energie en 
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teenliggaampies verskaf wat die 
varkie se vroeë immuunbeskerming 
ondersteun.

PIC se bestuursriglyne beklemtoon 
vinnige droogmaak ná geboorte, 
voldoende verhitting en vroeë 
toegang tot biesmelk.

Die riglyne beveel aan dat 
pasgebore varkies so gou moontlik 
ná geboorte begin drink en dat 
’n geskikte, warm kruiparea 
beskikbaar moet wees.3

Geboortetoezicht en die tydige 
identifisering van swak varkies kan 
oorlewingskanse verbeter.

Behuising: temperatuur 
beïnvloed produksie
Oktober en November bring 
stygende temperature in baie Suid-
Afrikaanse varkproduksiestreke.

Varke het beperkte funksionele 
sweetkliere en is gevolglik vatbaar 
vir hittestres.

Volgens ’n September 2026-artikel 
deur veearts René Bosman kan 
hoë temperature, veral saam met 
verhoogde humiditeit, varke se 
vermoë om liggaamshitte af te 
voer, beperk.6

Sogte wat hittestres ervaar, 
kan minder voer inneem, 
wat melkproduksie en 
liggaamskondisie kan beïnvloed.

Doeltreffende ventilasie, skadu, 
voldoende drinkwater en toepaslike 
verkoeling is daarom belangrike 
bestuursmaatreëls.

Pasgebore varkies benodig 
terselfdertyd warmer 
omstandighede as volwasse sogte. 
Afsonderlike temperatuursones 
in kraamhokke help om hierdie 
verskillende behoeftes te bestuur.

Voeding: die koste van 
swak voerbestuur
Voeding is ’n belangrike komponent 
van die totale produksiekoste.

Volgens die Suid-Afrikaanse 
Varkprodusente-organisasie 

(SAPPO) beïnvloed voeding tydens 
laktasie sowel melkproduksie as 
die sog se liggaamskondisie en 
daaropvolgende reproduksie.

Onvoldoende voerinname kan 
speengewigte en toekomstige 
reproduksieprestasie 
benadeel.5SAPPO

Voerrantsoene behoort volgens 
die dier se ouderdom, fisiologiese 
stadium en voedingsbehoeftes 
saamgestel te word.

Voeromset, vermorsing, 
watergehalte en werklike koste per 
kilogram gewigstoename moet 
gereeld gemonitor word.

Afrika-varkpes: 
voorkoming bly 
noodsaaklik
Afrika-varkpes is ’n ernstige, 
aanmeldbare virussiekte wat 
groot ekonomiese verliese kan 
veroorsaak.

Die Suid-Afrikaanse Departement 
van Landbou het gedurende 
2026 voortgegaan om amptelike 
siekteverslae te publiseer, 
insluitend ’n verslag gedateer 
31 Augustus 2026.5

’n Suid-Afrikaanse studie wat in 
2026 in die Onderstepoort Journal 
of Veterinary Research gepubliseer 
is, het biosekuriteitsrisiko’s by 
137 kleinboervarkprodusente in 
Gauteng ondersoek.

Die navorsers het tekortkominge 
in kwarantynfasiliteite, 
karkasverwydering en kennis oor 
siekteoordrag geïdentifiseer.4

Beheerde toegang, veilige 
voerbronne, skoon toerusting en 
toepaslike kwarantynmaatreëls bly 
noodsaaklik.

Wat kos ’n verlore varkie?
Beskou ’n illustratiewe 
onderneming met 100 sogte wat 
elk gemiddeld 2,3 werpsels per jaar 
produseer.

Indien elke werpsel gemiddeld 
een bykomende varkie suksesvol 

speen, beteken dit 230 ekstra 
gespeende varkies per jaar.

Die finansiële waarde daarvan 
hang van speenwaarde, verdere 
grootmaakkoste, mortaliteit en 
uiteindelike bemarkingspryse af.

Hierdie berekening is ’n 
voorbeeld, nie ’n Suid-Afrikaanse 
bedryfsgemiddeld nie.

Die wins begin by die 
kraamhok
Winsgewende varkproduksie vereis 
dat reproduksie, voeding, behuising, 
dieregesondheid en finansiële 
bestuur as een stelsel funksioneer.

Elke gesonde varkie wat suksesvol 
gespeen word, verteenwoordig 
produksiepotensiaal wat behoue 
gebly het. Die werklike doel is om 
hierdie potensiaal doeltreffend, 
verantwoordelik en winsgewend te 
benut.

Wetenskaplike bronne en 
verwysings
1.	 South African Pork Producers’ 

Organisation (SAPPO). [Lees verslag)]
2.	 SAPPO (2020). Feed Management in the 

Farrowing House, deur Gareth Salmond, 
Meadow Feeds. [Lees artikel]

3.	 PIC South Africa. Gilt and Sow 
Management Guidelines. [Lees volledige 
handleiding)

4.	 Montsu, K.P., Boshoff, C.I., Etter, E. & Van 
Emmenes, J. (2026). [Lees navorsing]

5.	 Suid-Afrikaanse Departement 
van Landbou (2026). [Amptelike 
siekteverslae]

6.	 René Bosman (14 September 2026). 
Vet’s Hub South Africa. [Lees artikel]

7.	 Agribook Digital (2026). Pork and Pig 
Farming. Lees bedryfsoorsig]

Potensiële borgvennote: PIC South Africa, 
Meadow Feeds, SAPPO se bedryfsvennote, 
varkgesondheidsmaatskappye en 
veeartsenykundige diensverskaffers.
Die artikel gebruik gepubliseerde 
bedryfs- en navorsingsinligting wat 
teen Oktober 2026 beskikbaar is. Geen 
onbevestigde Oktober- of November-
markpryse, produksiegemiddeldes 
of siektevoorspellings word as feite 
aangebied nie.
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https://sappo.org/wp-content/uploads/2026/03/PIQ4-2025-report_20260312.pdf
https://sappo.org/news/lets-talk-indepth/feed-management-in-the-farrowing-house/
https://www.picrsa.co.za/wp-content/uploads/2024/02/NEW-Gilt-and-Sow-Management-Guidelines.pdf
https://www.picrsa.co.za/wp-content/uploads/2024/02/NEW-Gilt-and-Sow-Management-Guidelines.pdf
https://pmc.ncbi.nlm.nih.gov/articles/PMC13243782/
https://nda.gov.za/index.php/component/content/article/204-outbreaks-and-diseases?Itemid=437
https://nda.gov.za/index.php/component/content/article/204-outbreaks-and-diseases?Itemid=437
https://www.vetshub.co.za/heat-stress-in-pigs-recognising-the-signs-and-managing-the-threat/
https://www.agribook.co.za/pork/
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Van Plaashek tot Verbruiker: 
Waarom elke veeboer sy 
bemarkingsopsies moet ken

Die beste prys vir jou vee 
is nie noodwendig die 
hoogste bod op ’n veiling 
nie. Dit is die bedrag wat 
ná kommissie, vervoer, 
bemarkingskoste en ander 
uitgawes in jou rekening 
oorbly. Vir Suid-Afrikaanse 
veeprodusente kan die regte 
bemarkingsbesluit die verskil 
tussen ’n winsgewende 
seisoen en ’n teleurstellende 
opbrengs beteken.

Die mark begin lank voor die 
verkoop
Namate Suid-Afrikaanse 
produsente Oktober en November 
2026 binnegaan, raak strategiese 
veebemarking besonder belangrik. 
Speenkalwers, slagvee, teeldiere 
en kleinvee word deur verskillende 
kopers en markkanale benodig.

Baie boere fokus op produksie, 
genetika en voeding, maar gee 
onvoldoende aandag aan die 
uiteindelike verkoopstrategie.

Die vraag behoort nie bloot te 
wees: “Wat kan ek vir my diere 
kry?” nie, maar eerder: “Watter 
verkoopskanaal bied die beste 
netto opbrengs teen die laagste 
aanvaarbare risiko?”

Tradisionele veilings: 
mededinging bepaal die prys
Openbare lewendehaweveilings bly 
’n belangrike bemarkingskanaal in 
Suid-Afrika.

Ondernemings soos BKB, OVK, 
CDP Auctioneers en André Kock 
en Seun verbind produsente met 
potensiële kopers deur gevestigde 
bemarkingsnetwerke.

Veilings skep geleenthede 
vir mededingende bieëry, wat 
markverwante prysvorming 
ondersteun. Dit waarborg egter nie 
dat elke lot die hoogste moontlike 
prys sal behaal nie.

Volgens Farmer’s Weekly is die 
keuse van ’n geskikte afslaer, 
die aanbieding van diere en die 
samestelling van lotte belangrike 
oorwegings.

Uniforme groepe diere met 
duidelike gewigte, ouderdomme en 
gesondheidsrekords kan kopers 
help om ingeligte besluite te 
neem.1Farmer’s Weekly SA

Direkte verkope: minder 
tussengangers, maar meer 
verantwoordelikheid
Privaattransaksies bied produsente 
die geleentheid om direk met 

voerkrale, slagplase, ander boere 
of geregistreerde handelaars te 
onderhandel.

Hierdie benadering kan sekere 
kommissie- en vervoerkoste 
verminder.

Die produsent moet egter 
self aandag gee aan 
betalingsvoorwaardes, 
koperbetroubaarheid, kontrakte en 
die veilige oordrag van diere.

Navorsing oor kleinveeboere in 
die Sentraal-Karoo het bevind dat 
direkte verkope aan slagplase vir 
baie deelnemers aantreklik was 
weens marktoegang en vinniger 
betaling.
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Die studie toon ook dat 
bemarkingsvoorkeure deur 
plaaslike omstandighede en 
transaksiekoste beïnvloed word.2

Aanlyn- en videoveilings 
verander die speelveld
Digitale bemarking maak dit 
moontlik om potensiële kopers 
buite ’n produsent se onmiddellike 
omgewing te bereik.

Videoveilings laat diere soms op 
die plaas bly totdat die verkoop 
afgehandel is, wat onnodige 
vervoer en gepaardgaande 
biosekuriteitsrisiko’s kan beperk.

BKB beskryf aanlynveilings as ’n 
manier om deelname te verbreed, 
terwyl CDP Auctioneers se digitale 
katalogusse toon hoe kopers op 
afstand aan veilings kan deelneem.3

Hierdie stelsels vereis egter 
betroubare dierbeskrywings, 
duidelike verkoopsvoorwaardes en 
veilige betalingsprosesse.

Kommissie: verstaan waarvoor 
jy betaal
Kommissie behoort nooit bloot as 
’n onnodige uitgawe beskou te word 
nie.

Professionele afslaers bied 
dikwels bemarking, koperwerwing, 
administrasie, fasiliteite en 
betalingsbestuur.

Tariewe verskil volgens die tipe 
veiling, kontrak en dienste wat 
gelewer word.

CDP se gepubliseerde voorwaardes 
bevestig byvoorbeeld dat 
verkoperskommissie en bepaalde 
kostes volgens ooreenkoms 
betaalbaar is.4

Produsente moet vooraf vasstel of 
vervoer, hantering, advertensies, 

versekering en toepaslike BTW by 
die uiteindelike koste ingesluit is.

Wat bly werklik in jou sak 
oor?
Beskou ’n eenvoudige, illustratiewe 
voorbeeld van tien speenkalwers 
wat teen R12 000 elk verkoop word.

Berekening	 Bedrag
Bruto verkoopswaarde	 R120 000
Kommissie teen  
veronderstelde 6%	 −R7 200 
Vervoer	 −R3 000
Ander verkoopskoste	 −R1 000
Netto opbrengs voor verdere  
belasting en produksiekoste	 R108 800

Die kommissiepersentasie en 
bedrae is bloot illustratief, nie 
bevestigde Oktober 2026-tariewe 
nie.

’n Direkte koper wat ’n effens laer 
bruto prys aanbied, kan dus steeds 
’n beter netto resultaat lewer.

Biosekuriteit bly 
ononderhandelbaar
Bek-en-klouseer en ander beheerde 
dieresiektes vereis besondere 
waaksaamheid.

Produsente moet vóór enige 
beweging of verkoop die 
toepaslike veterinêre beperkings, 
identifikasievereistes en nodige 
dokumentasie bevestig.

’n Goeie verkoopprys beteken min 
indien ’n transaksie siekterisiko’s of 
regulatoriese probleme veroorsaak.

Bemarking is deel van 
winsgewende boerdery
Die suksesvolste verkoopstrategie 
is nie noodwendig om uitsluitlik 
veilings of direkte verkope te 
gebruik nie.

Dit is om verskillende kanale te 
vergelyk, pryse gereeld te monitor, 
koste te bereken en met betroubare 
bemarkingsvennote saam te werk.

Die boer wat sy mark verstaan, 
verkoop nie bloot vee nie. Hy 
bestuur die waarde van elke dier 
wat sy plaashek verlaat.

Bronne en 
navorsingsverwysings
1.	 Agribook Digital — Livestock 

Auctions. Oorsig van openbare 
veilings, privaatverkope, videoveilings, 
aanlynverkope en die Suid-Afrikaanse 
lewendehawebemarkingsketting. [Lees 
bron]

2.	 Agribook Digital — Auctions: Pros, Cons 
and Commissions.  [Lees bron]

3.	 Farmer’s Weekly — Tips for Getting the 
Most Out of Livestock Auctions. [Lees 
bron]

4.	 South African Journal of Agricultural 
Extension (2019). Akademiese navorsing 
oor bemarkingskanale en direkte 
slagplaasverkope. [Lees navorsing]

5.	 BKB — Livestock & Auctioneering. 
Amptelike inligting oor lewende-
haweveilings, plaasveilings en 
bemarkingsnetwerke. [BKB-webwerf]

6.	 CDP Auctioneering — Terms and 
Conditions.  [Lees bepalings]

7.	 André Kock Limpopo — Sentrum Monthly 
Auction. [Lees bron]

Voorgestelde borgvennote: BKB, OVK, CDP 
Auctioneers en André Kock en Seun.
Redaksionele aanbeveling: Gebruik 
foto 1 as hoofbeeld en foto 2 as 
’n groot landskapbeeld. Die netto-
opbrengsberekening kan as ’n aparte 
grafiese inligtingsblok langs die artikel 
verskyn. Dit sal die praktiese finansiële 
boodskap van die artikel versterk.

BOERhier Artikel

https://www.agribook.co.za/livestock-auctions/
https://www.agribook.co.za/livestock-auctions/
https://www.agribook.co.za/auctions-pros-cons-and-commissions/
https://www.farmersweekly.co.za/farming-tips/how-to-livestock/tips-for-getting-the-most-out-of-livestock-auctions/
https://www.farmersweekly.co.za/farming-tips/how-to-livestock/tips-for-getting-the-most-out-of-livestock-auctions/
https://scielo.org.za/scielo.php?pid=S0301-603X2019000100010\&script=sci_arttext
https://www.bkb.co.za/livestock-and-auctioneering
https://cdpauctions.co.za/terms-conditions/
https://andrekocklimpopo.co.za/auctions/sentrum-monthly-auction/
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Die Regte Kennis. 
Die Regte Vennoot. 
Die Regte Oplossing.
’n Boer het nie nóg ’n 
verkoopsman nodig wat bloot 
’n produk wil verkoop nie. 
Hy het ’n kundige vennoot 
nodig wat sy grond, klimaat, 
waterbehoeftes en finansiële 
werklikheid verstaan. In Suid-
Afrika, waar elke provinsie sy 
eie landbou-uitdagings het, 
kan die verkeerde advies veel 
duurder wees as die produk 
self.

Moenie net koop nie. 
Verstaan eers.
Suid-Afrikaanse boere word 
daagliks met nuwe produkte, 
tegnologie en beloftes 
gekonfronteer. Elke verskaffer 
beweer dat sy oplossing produksie 
sal verbeter, kostes sal verminder 
of winsgewendheid sal verhoog.

Maar hoeveel van hierdie 
ondernemings verstaan werklik die 
plaas waarop hul produkte gebruik 
gaan word?

Die waarheid is eenvoudig: 
’n Oplossing wat in Limpopo 
uitstekend werk, is nie noodwendig 
geskik vir die Wes-Kaap, Vrystaat of 
Mpumalanga nie.

Die Landbounavorsingsraad se 
klimaatslim-landbouhandleiding 
bevestig dat reënvalverspreiding, 
grondtoestande en klimaatspatrone 
die geskiktheid van landbou-
praktyke beïnvloed.5

Daarom behoort verantwoordelike 
landbouadvies altyd met ’n deeglike 

beoordeling van die produsent se 
unieke omstandighede te begin.

Nege provinsies. 
Verskillende uitdagings.
Suid-Afrika ontvang gemiddeld 
ongeveer 464 mm reën per jaar, 
maar die verspreiding verskil 
aansienlik.

Die Wes-Kaap ontvang oorwegend 
winterreën, terwyl die grootste 
deel van die land se binneland op 
somerreën staatmaak.6

In die Noord-Kaap is waterbewaring 
dikwels bepalend vir produksie. 
In Mpumalanga en die Vrystaat 
moet produsente onder meer 
seisoenale reënval, afloopwater en 
waterberging bestuur. KwaZulu-
Natal se hoër reënval beteken nie 
dat swak infrastruktuur of lekkende 
damme minder belangrik is nie.

’n Goeie landbouvennoot behoort 
hierdie verskille te verstaan voordat 
aanbevelings gemaak word.

Dit is juis waarom tegniese kennis, 
toepaslike opleiding en praktiese 
ondervinding belangriker as 
indrukwekkende verkoopsbeloftes 
behoort te wees.

Damit: ’n geskiedenis 
gebou rondom 
waterbewaring
Een voorbeeld van ’n onderneming 
wat op ’n spesifieke landboupro-
bleem fokus, is Damit Dam Sealer.

Die produk is in 2006 in Australië 
bekendgestel en word sedert 2016 
deur Aqua Plastech in Suid-Afrika 
versprei.
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Onder leiding van besturende 
direkteur André Fourie het die 
onderneming plaaslike toepassings 
ontwikkel om lekkende 
gronddamme te behandel.

Volgens ’n 2024-artikel in ProAgri 
het Aqua Plastech in 2020 
hommeltuigtegnologie gebruik om 
’n dam by die Houghton-gholfbaan 
in Johannesburg te behandel.

Die onderneming het daarna 
ook ’n gespesialiseerde 
aluminiumboot met GPS-geleide 
verspreidingstoerusting ontwikkel 
om groter damme te behandel.2

Hierdie geskiedenis illustreer 
hoe ’n tegniese onderneming sy 
toepassingsmetodes by praktiese 
uitdagings kan aanpas.

Laat die wetenskap praat
Damit gebruik ’n polimeergeba-
seerde materiaal wat in water 
versprei word.

Volgens die vervaardiger beweeg 
die deeltjies saam met lekkende 
water na poreuse gedeeltes 
van die grond, waar dit swel en 
waterdeurlaatbaarheid verminder.

Die tegnologie is hoofsaaklik vir 
gronddamme ontwerp en kan 
onder geskikte omstandighede 
toegepas word sonder om die dam 
heeltemal leeg te maak.

Dit beteken egter nie dat elke 
lekkende dam met dieselfde produk 
herstel kan word nie.

Die onderneming se eie tegniese 
inligting waarsku dat Damit nie ’n 
universele oplossing is nie en dat 
sukses nie in alle omstandighede 
gewaarborg kan word nie.3

Hier lê ’n belangrike beginsel: 
geloofwaardige advies moet ook 
verduidelik wanneer ’n produk nié 
geskik is nie.

Waarom ervaring geld kan 
bespaar
In April 2026 het FARM.co.za berig 
dat André Fourie waterverlies deur 
lekkasie verbind met bykomende 

pompwerk, energieverbruik en 
verminderde watersekerheid.

Die publikasie bespreek die 
potensiële ekonomiese voordele 
van behoorlike damseëling, maar 
beklemtoon ook die belangrikheid 
van toepaslike bestuur.4

Vir produsente behoort die besluit 
op meetbare feite te berus: hoeveel 
water gaan verlore, wat veroorsaak 
die verlies, wat kos herstelwerk en 
hoe lank behoort die oplossing te 
hou?

’n Onafhanklike beoordeling kan 
help bepaal of polimeerseëling, 
kleibekleding, strukturele 
herstelwerk of ’n ander metode die 
beste opsie is.

Oktober en November: 
beplan voordat die reën 
kom
Met die aanvang van die 
somerreënseisoen in groot dele 
van Suid-Afrika is Oktober en 
November belangrike maande 
om damme, afloopkanale en 
waterbergingsinfrastruktuur te 
ondersoek.

Produsente behoort lekkasies te 
identifiseer, damwalle te inspekteer 
en hul waterbergingsbehoeftes te 
bereken.

Waar tegniese hulp nodig is, bied 
ondernemings soos Damit ’n 
gespesialiseerde vertrekpunt vir 
advies oor gronddamlekkasies.

’n Vennoot, nie bloot ’n 
verskaffer nie
Die beste landbouonderneming is 
nie noodwendig die een met die 
grootste advertensiebegroting of 
die indrukwekkendste beloftes nie.

Dit is die onderneming wat vrae vra, 
beperkings erken, sy aanbevelings 
verduidelik en verantwoordelikheid 
vir sy tegniese advies aanvaar.

Damit se Suid-Afrikaanse 
geskiedenis en gespesialiseerde 
fokus maak dit ’n relevante 
onderneming om te oorweeg 

wanneer gronddamlekkasies die 
probleem is.

Die regte vennoot verkoop nie bloot 
’n produk nie. Hy help die boer om 
’n ingeligte besluit te neem wat 
sy water, sy plaas en sy toekoms 
beskerm.

Bronne en navorsings-
verwysings
1.	 ProAgri Media (2024) – Seal leaking 

dams with Damit’s tried and trusted 
Dam Sealer. [Lees bron]

2.	 ProAgri Media (2025) – DamIt keeps 
the water in your dam where it belongs. 
[Lees bron]

3.	 Damit Dam Sealer (2024) – What is 
Damit Dam Sealer?  [Lees bron]

4.	 FARM.co.za (April 2026) – Irrigation & 
Water Management Feature. [Lees PDF]

5.	 Agricultural Research Council 
(ARC) – Climate-Smart Agriculture 
Training Manual: Agrometeorological 
Applications. [Lees PDF]

6.	 South African Government – 
Geography and Climate. Nasionale 
reënvalgemiddeldes en die verskil 
tussen winter- en somerreënvalstreke. 
[Lees bron]

7.	 Agribook Digital – Water Storage.  [Lees 
bron]

Redaksionele nota: Die artikel is geskryf 
as ’n positiewe, feitegebaseerde profiel 
van Damit. Die maatskappy se geskiedenis 
en produkwerking is deur gepubliseerde 
bronne ondersteun, maar onafhanklike, 
vergelykende veldproefdata wat bewys 
dat Damit onder alle omstandighede 
beter as elke alternatief presteer, is 
nie vasgestel nie. Daarom word Damit 
as ’n gespesialiseerde en ervare opsie 
aangebied, eerder as om onbevestigbaar te 
beweer dat dit die enigste oplossing is.

BOERhier Artikel

https://www.proagrimedia.com/mechanisation/seal-leaking-dams-with-damits-tried-and-trusted-dam-sealer/
https://www.proagrimedia.com/irrigation/damit-keeps-the-water-in-your-dam-where-it-belongs/
https://www.damitdamsealer.co.za/blogs/news/damit-dam-sealer
https://farm.co.za/sites/default/files/2026-04/Irrigation%20%26%20Water%20Management%20Feature%20April%202026%20opt_0.pdf
https://www.arc.agric.za/arc-iscw/CSA-Toolbox/Pages/assets/modules/1.pdf
https://www.gov.za/about-sa/geography-and-climate
https://www.agribook.co.za/water-storage/
https://www.agribook.co.za/water-storage/
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Plaasveiligheid in 2026: 
Beskerm jou vee, toerusting 
en gesin

Plaasveiligheid gaan oor 
veel meer as heinings 
en geslote hekke. Dit 
behels die beskerming 
van mense, vee, 
landboumasjinerie en die 
ekonomiese voortbestaan 
van die boerdery. 
In Suid-Afrika verg 
doeltreffende beveiliging 
’n geïntegreerde 
benadering waarin 
voorkoming, tegnologie, 
wetlike nakoming en 
gemeenskapsamewerking 
saamwerk.

Veediefstal bly ’n werklike 
bedreiging
Veediefstal raak kommersiële, 
opkomende en kommunale boere 
regoor Suid-Afrika.

’n Artikel in die Januarie 
2026-uitgawe van Servamus, 
gebaseer op navorsing 
ondersteun deur Red Meat 
Industry Services (RMIS) en die 
Suid-Afrikaanse Polisiediens 
(SAPD), beklemtoon die 
belangrikheid van gespesialiseerde 
veediefstaleenhede en 
gemeenskapsvennootskappe.4

In Maart 2026 het die SAPD berig 
dat vyf verdagtes in die Noord-
Kaap in hegtenis geneem is ná 

’n ondersoek wat die diefstal van 
16 skape ter waarde van R31 000 
behels het.1

Hierdie voorval illustreer die 
finansiële risiko, maar is nie ’n 
aanduiding van die nasionale 
omvang van veediefstal nie.

Dieridentifikasie is jou 
eerste verdedigingslinie
Die Wet op Diere-identifikasie, 
Wet 6 van 2002, vereis dat beeste, 
skape, bokke en varke volgens 
die toepaslike voorskrifte gemerk 
word.

Produsente moet ’n geregistreerde 
identifikasiemerk hê. Die 
voorgeskrewe metode verskil 
volgens diersoort en ouderdom.

Hierdie merke help om eienaarskap 
te bevestig wanneer gesteelde of 
verlore diere teruggevind word.

Die regering bevestig dat diere wat 
aangekoop of as geskenk ontvang 
word, binne twee weke met die 
nuwe eienaar se geregistreerde 
merk geïdentifiseer moet word.2

’n Bygewerkte veeregister 
met aantalle, beskrywings, 
identifikasiemerke, aankope, 
geboortes en verkope is ewe 
belangrik.

Heinings, hekke en 
toegangbeheer
Volgens die SAPD behoort produ-

sente heinings en hekke gereeld 
te inspekteer, gate onmiddellik te 
herstel en veekrale behoorlik te 
beveilig.

Die polisie beveel ook aan dat vee 
minstens weekliks getel word.1

Toegangbeheer behoort alle 
plaasbesoekers, kontrakteurs en 
afleweringsvoertuie in te sluit.
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’n Besoekersregister, beheerde 
sleutels en duidelike prosedures 
vir toegang kan help om ongemag-
tigde beweging te beperk.

Werknemers moet weet hoe om 
verdagte aktiwiteite veilig aan te 
meld, sonder om hulself aan gevaar 
bloot te stel.

Tegnologie as 
veiligheidsvennoot
Kameras, bewegingsensors, alarms, 
radioverbinding en GPS-opsporing 
kan deel van ’n geïntegreerde 
beveiligingstelsel vorm.

AgriSA bevestig dat sy landelike 
veiligheidsinisiatiewe onder meer 
kameras, kommunikasienetwerke, 
toegangsversperrings en 
nagvisietoerusting ondersteun.5

Kameras kan aktiwiteite by 
toegangspunte dokumenteer, terwyl 
opsporingstoestelle op voertuie 
en toerusting die monitering van 
waardevolle bates kan ondersteun.

Tegnologie is egter nie ’n waarborg 
teen diefstal nie. Stelsels 
benodig betroubare kragtoevoer, 
kommunikasie, instandhouding en 
’n reaksieplan.

Beskerm trekkers en 
landboutoerusting
Gedurende Oktober en November 
neem die gebruik van trekkers, 
planters en ander masjinerie in baie 
somerreënvalproduksiestreke toe.

Dit maak toerustingbeheer 
besonder belangrik.

Hou ’n volledige bateregister 
met reeksnommers, foto’s, 
aankoopdokumente en 
versekeringsbesonderhede.

Stoor waardevolle toerusting waar 
moontlik in beveiligde geboue, 
beperk sleuteltoegang en verwyder 
sleutels wanneer masjiene nie 
gebruik word nie.

Bespreek diefstaldekking, 
bybetalings en veiligheidsvereistes 
met jou versekeraar voordat ’n 
verlies plaasvind.

Gesinsveiligheid begin met 
voorbereiding
Elke plaas behoort ’n noodplan 
te hê wat deur die gesin en 
werknemers verstaan word.

Dit moet veilige skuilplekke, 
noodkontakte, kommunikasie-
alternatiewe en prosedures vir 
mediese noodgevalle insluit.

Niemand behoort aangemoedig te 
word om gewapende verdagtes te 
konfronteer nie.

AgriSA beklemtoon samewerking 
tussen boerderygemeenskappe en 
die SAPD as ’n kernkomponent van 
landelike veiligheid.5

Plaaslike veiligheidsforums en 
betroubare kommunikasiegroepe 
kan help om waarskuwings vinnig 
te versprei.

Nuwe ontwikkelinge in 
2026
In Augustus 2026 het die Kabinet 
goedgekeur dat die voorgestelde 
Stock Theft Amendment Bill, 
2026 vir openbare kommentaar 
gepubliseer word.

Die wetsontwerp beoog sterker 
maatreëls vir die voorkoming, 

ondersoek en vervolging van 
veediefstal. Dit was op daardie 
stadium nog nie wetgewing nie.7

AgriSA se AgriSpoor-platform bied 
ook digitale voorvalrapportering en 
streekgebonde veiligheidsinligting.5

Veiligheid is ’n belegging
Geen enkele kamera, heining 
of veiligheidsmaatskappy kan 
volledige beskerming waarborg nie.

Doeltreffende plaasveiligheid 
berus op verskeie verdedigingslae: 
behoorlike identifikasie, 
toegangsbeheer, rekordhouding, 
tegnologie en samewerking met 
wetstoepassers.

Die belangrikste bate op enige 
plaas bly menselewens. Die 
beskerming van vee en toerusting 
moet altyd hand aan hand gaan 
met die veiligheid van boere, hul 
gesinne en werknemers.

Bronne en navorsings-
verwysings
1.	 Suid-Afrikaanse Polisiediens (SAPD), 

Maart 2026. Operasie Steamers, 
veediefstalondersoek in Calvinia en 
amptelike veiligheidswenke. [SAPD-
verslag]

2.	 Suid-Afrikaanse Regering. Register an 
Animal Identification Mark. Wetlike 

https://www.saps.gov.za/newsroom/msspeechdetail.php?nid=17173
https://www.saps.gov.za/newsroom/msspeechdetail.php?nid=17173
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vereistes vir die identifikasie van vee. 
[Regeringsbron]

3.	 SAPD. National Rural Safety Strategy. 
Die nasionale raamwerk vir landelike 
veiligheid, misdaadvoorkoming en 
samewerking. [Lees PDF]

4.	 Servamus, Januarie 2026. Livestock 
Theft Prevention in South Africa. 
Navorsingsgebaseerde bespreking 
van veediefstalvoorkoming en 
gespesialiseerde polisiëring. [Lees 
navorsing]

5.	 AgriSA. Rural Safety and Disaster Relief. 
Inligting oor veiligheidstegnologie, 
gemeenskapsprojekte en SAPD-
samewerking. [AgriSA-bron]

6.	 AgriSA, 2026. AgriSpoor. Digitale 
voorvalrapportering en landelike 
veiligheidsinligting. [AgriSpoor-platform]

7.	 Departement van Wetenskap, 
Tegnologie en Innovasie, Augustus 
2026. Kabinetsverklaring oor die 
voorgestelde Stock Theft Amendment 
Bill, 2026. [Amptelike verklaring]

8.	 Stock Theft Prevention Forum. 
Reporting of Stock Theft. Riglyne vir die 
aanmelding van veediefstal, bewaring 
van bewyse en veeregisters. [Lees 
riglyne]

Voorgestelde borgvennote: 
Landelike sekuriteitsondernemings, 
landbouversekeraars, GPS-
opsporingsmaatskappye en verskaffers van 
plaasbeveiligingstegnologie.
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DIE IDEALE BALANS VAN

Produk naam: Complex + A&E vir Beeste, Skape en Bokke. Registrasienommer: G4119 Wet 36/1947 (Suid Afrika). Elke 1 ml bevat: Vitamien A 7 500 IU, Vitamien E 25 IU, Sink 11 mg, Selenium 0,8 mg, Mangaan 2,7 mg. Uitvoerlande: Botswana - BV2100107A POM ; Namibië - V17/19.2/1388 NS0  Produk naam: 
Complex + A&E vir Beeste. Registrasienommer: G4120 Wet 36/1947 (Suid Afrika). Elke 1 ml bevat: Vitamin A 25 000 IU; Vitamien A 25 000 IU; Vitamien E 50 IU; Koper (Cu) 4 mg; Sinc (Zn) 11 mg; Selenium (Se) 1,25 mg; Mangaan (Mn) 2,7 mg. Uitvoerlande: Botswana - BV2100106A  POM 
; Namibië - V17/19.2/1390  NS0  Registrasiehouer: Kyron Animal Health (Edms) Bpk., Co. Reg. Nr. 2004/021847/07, Eenheid 45C, 45 Parkview Straat, Highway Business Park, Rooihuiskraal Uitbr. 31, Centurion, 0157, Suid Afrika.
Verwysings:   | 1. Callender, S.P., Mathews, J.A., Koberynk, K. & Wettig, S.D. 2017. Microemulsion utility in pharmaceuticals: Implications for multi-drug delivery. International Journal of Pharmaceutics, 526: 425-442.    | 2. Herdt, T.H. & Hoff, B 2011. The use of blood analysis to evaluate trace mineral status in ruminant livestock. Veterinary Clinics of North America Food Animal Practice, 27:255-283     
| 3. Lopez-Alonso, M. 2012 Trace Minerals: Not too much not too little. International Scholarly Research Network Veterinary Science: doi: 10.5402/2012/704825.     | 4. Wahlberg, M.L & Grelner, S.P. 2006. Minerals & Vitamins for Sheep - Extension Article. available online at: http://www.sheep101.info/201/mineralsandvitamins.html.

VIR OPTIMALE PRESTASIE VAN JOU KUDDE1
 OPTIMALISEER JOU DIERE SE2,3,4

Immuniteit | Ensiem funksie | Vrugbaarheid | Groei

https://www.gov.za/services/services-organisations/permits-licences-and-rights/animal-improvement/register-animal
https://www.saps.gov.za/resource_centre/publications/national_rural_safety_strategy_2019.pdf
https://journals.co.za/doi/10.10520/ejc-servamus_v119_n1_a9
https://journals.co.za/doi/10.10520/ejc-servamus_v119_n1_a9
https://www.agrisa.org.za/about/industry-interventions/
https://www.agrisa.org.za/agrispoor/
https://www.dsti.gov.za/statements/statement-on-the-cabinet-meeting-of-wednesday-26-august-2026
https://www.stocktheftprevent.co.za/wanneer-veediefstal-plaasvind/reporting-of-stock-theft/
https://www.stocktheftprevent.co.za/wanneer-veediefstal-plaasvind/reporting-of-stock-theft/
tel:+27729883144
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Plantseisoen 2026: Is jou 
grond gereed vir maksimum 
opbrengspotensiaal?

’n Goeie oes begin nie by die 
saad of die kunsmissak nie, 
maar by die grond. Vir Suid-
Afrikaanse produsente is die 
voorbereiding van grond vir 
die 2026/2027-plantseisoen 
’n belangrike belegging. 
Grondsuurheid, 
voedingstofbeskikbaarheid, 
grondstruktuur en 
waterhouvermoë bepaal 
saam hoe goed gewasse hul 
genetiese opbrengspotensiaal 
kan benut.

1.	 Grondontleding: meet 
voordat jy bemes

Grondmonsters verskaf inligting 
oor onder meer grond-pH, fosfor, 
kalium, kalsium, magnesium en 
ander voedingstowwe.

Verteenwoordigende monsterne-
ming is noodsaaklik. Monsters 
moet volgens grondtipe, vorige 
bestuur, topografie en bekende 
verskille in produksiepotensiaal 
gegroepeer word.

’n Enkele monster behoort nie 
sonder meer as verteenwoordigend 
van ’n hele plaas met uiteenlopende 
grondtipes beskou te word nie.

Die Landbounavorsingsraad 
(LNR) beklemtoon die waarde van 
grondontleding vir die beplanning 
van gewasvoeding en volhoubare 
grondbestuur.

2.	 Grond-pH: waarom suur 
grond opbrengs kan beperk

Grond-pH beïnvloed die 
oplosbaarheid en beskikbaarheid 
van voedingstowwe.

In sterk suur grond kan aluminium-
toksisiteit wortelontwikkeling 
beperk. Fosfor kan ook minder 
beskikbaar raak.

Landboukalk word gebruik om 
grondsuurheid reg te stel, maar 
die korrekte hoeveelheid hang 
af van onder meer die grond se 
bufferkapasiteit, die gewas en die 
diepte van die suur grondlaag.

Kalkbehoefte moet deur toepaslike 
laboratoriumontledings bepaal 
word.

Die gebruik van kalk sonder ’n 
grondontleding kan tot onnodige 
uitgawes of onvoldoende 
regstelling lei.

3.	 Voedingstowwe moet 
gebalanseer wees

Stikstof ondersteun vegetatiewe 
groei, fosfor is belangrik vir energie-
oordrag en wortelontwikkeling, 
en kalium vervul verskeie 

funksies in waterregulering en 
plantmetabolisme.

Die optimale bemestingsprogram 
hang van die gewas, 
grondvoorraad, opbrengsdoelwit en 
verwagte voedingstofverwydering 
af.

Meer kunsmis beteken nie 
noodwendig ’n hoër opbrengs nie.

Oormatige toediening kan 
koste verhoog en die risiko 
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van voedingstofverliese na die 
omgewing vergroot.

4.	 Grondstruktuur en water: die 
onsigbare opbrengsfaktore

Grondverdigting kan wortelgroei, 
waterinfiltrasie en lugbeweging 
beperk.

Sandgronde het 
gewoonlik ’n laer water- en 
voedingstofbergingsvermoë as baie 
klei- en leemgronde.

Swaarder gronde kan weer 
probleme met dreinering en 
bewerkbaarheid onder nat 
toestande ondervind.

Bewaringspraktyke soos oesreste 
op die grondoppervlak, wisselbou 
en beperkte grondversteuring kan, 
waar toepaslik, grondstruktuur en 
waterbestuur ondersteun.

5.	 Suid-Afrika se provinsies 
verskil aansienlik

Die Hoëveld se 
somerreënvalgebiede 
verskil van die Wes-Kaap se 
winterreënvalstreke en die droër 
dele van die Noord-Kaap.

Selfs binne dieselfde provinsie kan:

Provinsiale plantgids: 
grondbestuur en geskikte gewasse

Die volgende gids gee algemene 
landboukundige riglyne vir al 
nege provinsies. Dit is nie ’n 
opbrengsranglys nie: geen gewas 
kan as die hoogste-opbrengsopsie 
vir ’n hele provinsie aangewys word 
sonder plaaslike grond-, klimaat- en 
waterdata nie. Die aanbevelings 
sluit aan by die Departement van 

Provinsie Belangrike grond- en 
bestuursfaktore

Gewasse om plaaslik te 
oorweeg

Mpumalanga Toets vir grondsuurheid, 
aluminiumrisiko en verdigting; 
ondersoek dreinering op nat 
gronde.

Mielies, sojabone, 
sonneblomme; groente en 
suikerriet in geskikte gebiede.

Vrystaat Grondvogbewaring in droër 
gebiede; pH-regstelling 
en fosforbestuur volgens 
ontledings.

Mielies, sonneblomme, 
sojabone, sorghum; koring in 
geskikte stelsels.

Noordwes Waterhouvermoë en 
vogbewaring op sandgronde; 
let op wind-erosie en plaaslike 
verdigting.

Mielies, sonneblomme, 
grondbone en sorghum.

Gauteng Toets grond-pH, 
voedingstofvlakke en 
dreinering; beoordeel 
besproeiingswater waar 
toepaslik.

Mielies, sojabone, groente en 
ander hoëwaardegewasse in 
geskikte produksiegebiede.

Limpopo Waterbeskikbaarheid, hitte, 
sandgrondvoeding en 
moontlike soutopbou onder 
besproeiing.

Groente, sitrus, avokado’s, 
mango’s, grondbone en mielies 
in geskikte sones.

KwaZulu-
Natal

Suur gronde in sommige 
hoëreënvalgebiede; bestuur 
afloop, erosie en dreinering.

Suikerriet, mielies, sojabone, 
groente en subtropiese vrugte.

Oos-Kaap Groot verskille in reënval en 
gronddiepte; erosiebeheer en 
waterbestuur is belangrik.

Mielies in geskikte oostelike 
gebiede, groente, sitrus en 
besproeiingsgewasse.  

Noord-Kaap Waterkwaliteit, soutgehalte, 
verdamping en 
besproeiingsdoeltreffendheid 
is krities.

Besproeide koring, mielies, 
lusern, tafeldruiwe en ander 
geskikte gewasse; beperkte 
droëlandproduksie.

Wes-Kaap Winterreënval, grondsuurheid, 
grondstruktuur en 
somerwaterbeskikbaarheid.

Winterkoring, gars en kanola; 
wingerde, vrugte en groente 
waar geskik.

Landbou se gewasgebiede, die 
nasionale grondkaart en provinsiale 
klimaatbeskrywings.

Seisoenale onderskeid: In die Wes-
Kaap se winterreënvalgebiede is 
Oktober–November hoofsaaklik 
deel van die groei- en oestyd 
vir wintergewasse, nie die 
gewone aanvang van droëland-
somerplanting nie. In droë 
dele van die Noord-Kaap is 
waterbeskikbaarheid dikwels die 
bepalende beperking.1

Vir ’n gedetailleerde grondkaart 
wat verder as provinsiale grense 
gaan, gebruik die Departement 
van Landbou se amptelike 
AGIS-grondkaart. Dit bevat 
onder meer lae vir grondpatrone, 
natuurlike pH, waterhouvermoë en 
versuringsrisiko.2

Bronne en wetenskaplike 
verwysings
1.	 Grain SA – Take Soil Samples to Get 

Healthy Crops. Grain SA Home

https://ndagis.nda.agric.za/arcgis/rest/services/AGIS/Soil/MapServer
https://ndagis.nda.agric.za/arcgis/rest/services/AGIS/Soil/MapServer
https://www.grainsa.co.za/take-soil-samples-to-get-healthy-crops
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2.	 Grain SA – Key Steps to Maintain Soil 
Health. Grain SA Home

3.	 Fertiliser Advisory Service / FAS AgriLab.  
Fertiliser Advisory Service

4.	 Departement van Landbou – AGIS Soil 
Maps. ndagis.nda.agric.za

5.	 Departement van Landbou – AGIS Crop 
Production Regions. ndagis.nda.agric.za

6.	 National Climate Change Information 

System. National Climate Change 
Information System

7.	 Departement van Landbou – Crops and 
Markets, 2026. National Department of 
Agriculture

Voorgestelde borgvennote: Omnia 
Nutriology, Pannar Seed, landboukundige 
konsultante en geakkrediteerde 
grondontledingslaboratoriums.

Belangrike redaksionele onderskeid: Die 
provinsiale tabel identifiseer gewasse 
wat in geskikte gebiede verbou kan 
word. Dit bewys nie watter gewas die 
hoogste opbrengs of wins op ’n bepaalde 
plaas sal lewer nie. Daarvoor is plaaslike 
grondontledings, historiese reënval, 
waterbeskikbaarheid, kultivarproewe en 
produksiebegrotings nodig.
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https://www.grainsa.co.za/key-steps-to-maintain-soil-health
https://fasagrilab.co.za/soil/soil-sampling-procedures/
https://ndagis.nda.agric.za/arcgis/rest/services/AGIS/Soil/MapServer
https://ndagis.nda.agric.za/arcgis/rest/services/AGIS/Crops/MapServer
https://nccis.saeon.ac.za/?page_id=614
https://nccis.saeon.ac.za/?page_id=614
https://www.nda.gov.za/images/Branches/Economica%20Development%20Trade%20and%20Marketing/Statistc%20and%20%20Economic%20Analysis/statistical-information/crops-and-markets-4th-quarter-2025.pdf
https://www.nda.gov.za/images/Branches/Economica%20Development%20Trade%20and%20Marketing/Statistc%20and%20%20Economic%20Analysis/statistical-information/crops-and-markets-4th-quarter-2025.pdf
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’n Kampioenbul in die 
skouring kan indrukwekkend 
vertoon, maar sy voorkoms 
alleen bewys nie dat sy 
nageslag winsgewend sal 
wees nie. Vir Suid-Afrikaanse 
vleisbeesprodusente is 
die belangrikste vraag of 
teeldiere vrugbaarheid, 
aanpasbaarheid, 
doeltreffende groei en 
volhoubare produksie aan die 
volgende geslag oordra.

Skougehalte en produksie-
waarde is nie dieselfde nie
Landbouskoue bied ’n geleent-
heid om diere se bouvorm, 
rasstandaarde en algemene 
voorkoms te beoordeel. Visuele 
beoordeling het dus ’n plek in 
veeteelt.

Dit kan egter nie op sy eie ’n dier  
se genetiese vermoë vir vrugbaar-
heid, voerdoeltreffendheid of 
nageslagprestasie bepaal nie.

Die Landbounavorsingsraad 
(LNR) se Beef Breeding in South 
Africa beklemtoon die waarde van 
prestasie-aantekening, beraamde 
teelwaardes en wetenskaplike 
seleksie vir stoet- én kommersiële 
telers.1

’n Dier wat goed vertoon, kan ook 
geneties waardevol wees. Die 
twee eienskappe is nie teenstrydig 
nie; die probleem ontstaan 
wanneer voorkoms die enigste 
seleksiemaatstaf word.

Vrugbaarheid: die grondslag 
van vleisbeesproduksie
In ’n koei-kalfstelsel hang inkomste 
grootliks af van die aantal kalwers 
wat gebore, grootgemaak en 
bemark word.

Reproduksieprestasie sluit onder 
meer ouderdom by eerste kalwing, 
tussenkalfperiode, kalwingsgemak 
en die vermoë om weer dragtig te 
raak in.

’n Koei wat nie ’n kalf produseer nie, 
dra steeds onderhoudskoste.

Daarom behoort telers 
reproduksierekords konsekwent 
by te hou en koeie se prestasie 
oor opeenvolgende seisoene te 
beoordeel.

Die LNR se nasionale 
vleisbeesverbeteringsprogram 
gebruik prestasiedata om 
genetiese verskille tussen diere 
te identifiseer en meer ingeligte 
seleksiebesluite moontlik te maak.2

Aanpasbaarheid: die regte dier 
vir die regte omgewing
Suid-Afrikaanse beesboerdery vind 
onder uiteenlopende klimaat- en 
veldtoestande plaas.

’n Dier wat goed presteer onder 
intensiewe voeding, sal nie 

Veeteeltgenetika: 
Teel ons vir skouprestasie 
of kommersiële wins?
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noodwendig dieselfde prestasie 
onder beperkende veldtoestande 
lewer nie.

Temperatuur, parasietdruk, 
beskikbare weiding, water en 
aanvullende voeding beïnvloed 
produksie.

Teeldoelwitte moet daarom by die 
plaas se werklike omgewing en 
bestuursvermoë pas.

Aanpasbaarheid moet saam met 
produksieprestasie beoordeel word, 
eerder as om bloot op rasvoorkoms 
of liggaamsgrootte staat te maak.

Voerdoeltreffendheid: meer 
gewig is nie altyd meer wins nie
Voerdoeltreffendheid beskryf 
hoe effektief ’n dier voer in 
liggaamsgroei omskakel.

Die LNR se Beef BLUP-stelsel sluit 
eienskappe soos voeromsettings-
verhouding, voerinname en groei-
doeltreffendheid by genetiese 
evaluering in.3

Die Beef Improvement Federation 
(BIF) beveel aan dat voerdoeltref-
fendheid saam met groei en eko-
nomiese eienskappe in ’n geskikte 
seleksie-indeks beoordeel word.

Seleksie op slegs vinnige groei kan 
onvoldoende wees wanneer voer-
koste en die onderhoudsbehoeftes 
van volwasse diere nie verreken 
word nie.5

Strukturele korrektheid bly 
noodsaaklik
Pote, kloue, beweging en algemene 
bouvorm beïnvloed ’n dier se 
vermoë om normaal te funksioneer.

’n Teelbul moet kan beweeg, koeie 
dek en sy werk gedurende die 
dekseisoen verrig.

Strukturele probleme kan ’n dier 
se funksionele lewensduur beperk, 
selfs wanneer sy genetiese 
groeisyfers aantreklik lyk.

Visuele ondersoek, prestasiedata 
en toepaslike veeartsenykundige 
ondersoeke behoort mekaar dus 
aan te vul.

Teelwaardes: kyk verder as die 
katalogusfoto
Beraamde teelwaardes, oftewel 
EBV’s, gebruik beskikbare prestasie- 
en verwantskapsinligting om ’n dier 
se genetiese meriete te voorspel.

Afhangend van die evaluering kan 
genomiese data ook ingesluit word.

Die akkuraatheid van teelwaardes 
hang af van die hoeveelheid en 
gehalte van beskikbare inligting.6

Die Suid-Afrikaanse Simbra-
seleksie-indekse van BREEDPLAN 
kombineer eienskappe soos groei, 
karkasprestasie, vrugbaarheid 
en doeltreffendheid volgens hul 
ekonomiese waarde binne ’n 
bepaalde produksiestelsel.4

Teelwaardes van verskillende 
rasse of evalueringstelsels is nie 
noodwendig direk vergelykbaar nie.

Oktober en November: beplan 
die volgende geslag
Gedurende die lente en vroeë  
somer berei baie Suid-Afrikaanse 
vleisbeesprodusente vir deksei- 
soene en verbeterde somerweiding 
voor. Die presiese tydsberekening 
verskil volgens streek en 
produksiestelsel.

Dit is ’n geskikte tyd om teeldoel-
witte, koeirekords en bulkeuses te 
hersien.

Stoettelers en afslaers kan kopers 
ondersteun deur betroubare 
prestasiedata, teelwaardes en 
volledige dieregesondheidsinligting 
beskikbaar te stel.

Die ware maatstaf van 
teelsukses
’n Skoutitel kan erkenning aan 
’n uitstekende dier gee, maar 

kommersiële winsgewendheid 
word oor opeenvolgende 
produksieseisoene bepaal.

Die waardevolste genetika is 
dié wat gesonde, funksionele en 
produktiewe nageslag lewer onder 
die toestande waarin die boer 
werklik produseer.

Wetenskaplike bronne en 
verwysings
1.	 Landbounavorsingsraad (LNR). Beef 

Breeding in South Africa, tweede 
uitgawe (2010). ARC

2.	 LNR – National Beef Cattle Improvement 
Scheme. ARC

3.	 LNR – Beef BLUP. Tegniese beskrywings 
van genetiese eienskappe, insluitend 
voeromsetting, voerinname en 
groeidoeltreffendheid. ARC

4.	 BREEDPLAN – South African Simbra 
Selection Indexes. Using South African 
Simbra Selection Indexes

5.	 Beef Improvement Federation – Genetic 
Evaluation. Wetenskaplike riglyne oor 
genetiese voorspelling, prestasiedata en 
seleksie-indekse. BIF Guidelines Wiki

6.	 Beef Improvement Federation – 
Feed Efficiency. Riglyne oor die 
meting en genetiese evaluering van 
voerdoeltreffendheid. BIF Guidelines 
Wiki

7.	 Beef Improvement Federation 
– Accuracy. Verduidelik hoe 
die akkuraatheid van genetiese 
voorspellings bepaal word. BIF 
Guidelines Wiki

Potensiële borgvennote: Suid-
Afrikaanse beesrasgenootskappe, 
geregistreerde stoettelers, veilinghuise en 
ondernemings wat genetiese evaluering of 
prestasietoetsing ondersteun.
Redaksionele nota: Hierdie artikel fokus 
op vleisbeesproduksie. Die beginsels 
van ekonomiese seleksie is ook vir ander 
veespesies relevant, maar spesifieke 
teelwaardes en seleksiemaatstawwe 
verskil per spesie, ras en evalueringstelsel.
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https://www.arc.agric.za/arc-api/Product%20Catalogue%20Library/Beef%20Breeding%20in%20South%20Africa.pdf
https://www.arc.agric.za/arc-api/Pages/Rangelands%20and%20Nutrition/Beef%20Cattle%20Improvement%20Scheme/Benefits-.aspx
https://www.arc.agric.za/arc-api/Pages/Rangelands%20and%20Nutrition/Beef-BLUP.aspx
https://breedplan.une.edu.au/using-selection-indexes/using-south-african-simbra-selection-indexes/
https://breedplan.une.edu.au/using-selection-indexes/using-south-african-simbra-selection-indexes/
https://guidelines.beefimprovement.org/index.php?redirect=no\&title=Genetic_Evaluation
https://guidelines.beefimprovement.org/index.php/Feed_Efficiency
https://guidelines.beefimprovement.org/index.php/Feed_Efficiency
https://guidelines.beefimprovement.org/index.php/Accuracy
https://guidelines.beefimprovement.org/index.php/Accuracy
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Landbou in 2026: ’n Jaar van 
geleenthede, uitdagings 
en voorbereiding vir 2027

Die Suid-Afrikaanse land-
bousektor het gedurende 
2026 sterk graanproduksie, 
uitvoergeleenthede en ern-
stige dieregesondheidsuit-
dagings beleef. Met die 
2026/2027-somerplantsei-
soen aan die gang, verskuif 
die aandag nou na reënval, 
gewasvestiging, veeproduksie 
en die ekonomiese vooruit-
sigte vir die eerste maande 
van 2027.

Graanproduksie: ’n sterk basis 
vir die nuwe seisoen
Die 2025/2026-somergewasp-
roduksieseisoen het gunstige re-
sultate opgelewer, ondersteun deur 
relatief goeie reënval in belangrike 
produksiegebiede.

Volgens die Verenigde Nasies se 
Voedsel- en Landbou-organisasie 
(FAO) het die weerstoestande 
’n tweede opeenvolgende 
bogemiddelde graanoes 
ondersteun.

Reënval was egter nie oral 
eweredig versprei nie. Droër 
toestande gedurende Januarie is in 
verskeie gebiede deur swaar reën 
in Februarie gevolg.

Die Nasionale 
Oesskattingskomitee het op 
29 September 2026 sy agtste 
somergewasproduksieskatting 
gepubliseer. Hierdie syfers was 
steeds skattings en nie finale 
oesresultate nie.

Sterk produksie ondersteun 
nasionale graanvoorrade, maar 
boere se winsgewendheid 
bly afhanklik van insetkoste, 
produsentepryse en individuele 
opbrengste.

Veegesondheid: bek-en-
klouseer bly ’n groot uitdaging
Bek-en-klouseer was een van 
die belangrikste bedreigings vir 
Suid-Afrikaanse veeproduksie 
gedurende 2026.

Die siekte het die noodsaaklikheid 
van biosekuriteit, verantwoordelike 
dierebewegings, naspeurbaarheid 
en samewerking met 
staatsveeartsenydienste 
beklemtoon.

Die Departement van Landbou het 
gedurende die jaar voortgegaan 
om amptelike siekteverslae en 
beheermaatreëls bekend te maak.

Vir produsente sal 
siektevoorkoming ook gedurende 
die eerste kwartaal van 2027 ’n 
belangrike bestuursprioriteit bly.

Die toekomstige omvang van 
uitbrake en die uitwerking op 
veemarkte kan egter nie vooruit 
met sekerheid bepaal word nie.

Sitrus en uitvoere: 
internasionale markte bly 
noodsaaklik
Die Sitruskwekersvereniging 
van Suider-Afrika het vir 2026 
uitvoervolumes van ongeveer 210 
miljoen tot 215 miljoen kartonne 
van 15 kilogram voorspel.

Dit sou groei teenoor die vorige 
jaar verteenwoordig indien die 
vooruitskatting gerealiseer word.

Die bedryf se prestasie bly 
afhanklik van uitvoermarktoegang, 
fitosanitêre vereistes, 
logistiek en internasionale 
handelsomstandighede.

Hierdie faktore sal ook gedurende 
2027 ’n belangrike rol speel in 
die beplanning van uitvoergerigte 
vrugteproduksie.

Wintergewasse: die Wes-Kaap 
se belangrike bydrae
Terwyl somergraanprodusente hul 
oeste afgehandel het, het die Wes-
Kaap se wintergraanprodusente 
gedurende 2026 met koring, gars 
en kanola gewerk.

Die FAO het vroeër in die jaar 
gewaarsku dat moontlike 
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ondergemiddelde winterreënval en 
hoër temperature produksierisiko’s 
kon verhoog.

Teen Oktober was die finale 
resultate van die winteroes nog nie 
volledig bekend nie.

Hierdie resultate sal help bepaal 
hoe die land se graanvoorrade en 
bemarkingsvooruitsigte die nuwe 
jaar binnegaan.

Januarie tot Maart 2027: wat 
kan produsente verwag?
Die eerste drie maande van 
2027 sal ’n belangrike tydperk vir 
somergewasse wees.

Mielies, sojabone en sonneblomme 
wat gedurende Oktober en 
November geplant is, sal in 
verskillende ontwikkelingsfases 
verkeer, afhangend van streek, 
kultivar en plantdatum.

Grondvog, temperatuur, 
onkruiddruk, siektes en insekte sal 
opbrengspotensiaal beïnvloed.

Die Departement van Landbou het 
in September 2026 gewaarsku 
dat moontlike El Niño-toestande 
die komende somerseisoen kan 
beïnvloed.

Dit beteken nie dat droogte oral 
onvermydelik is nie. Die werklike 
uitwerking sal van plaaslike 
reënval en die ontwikkeling van 
klimaatstoestande afhang.

Produsente behoort dus gereeld 
die Suid-Afrikaanse Weerdiens se 
jongste seisoenale vooruitsigte te 
raadpleeg.

Wat beteken dit vir veeboere in 
2027?
Gedurende Januarie, Februarie en 
Maart sal somerweiding in baie 
somerreënvalgebiede beskikbaar 
wees, mits voldoende reën ontvang 
word.

Veeprodusente behoort veldtoe-
stand, waterbeskikbaarheid, 
liggaamskondisie en parasietdruk 
te monitor.

Waar reënval onvoldoende is, kan 

aanvullende voeding en aangepaste 
veebelading nodig wees.

Dieregesondheid en die toepassing 
van amptelike bewegingsvereistes 
sal veral belangrik bly waar bek-en-
klouseerrisiko’s voortduur.

Die ekonomiese vooruitsig vir 
2027
Die Bureau for Food and Agricultural 
Policy (BFAP) se 2026-basislyn 
beklemtoon die belangrikheid van 
mededingendheid, produktiwiteit 
en uitvoermarkte vir die landbou se 
langtermynontwikkeling.

Vir individuele boere sal die eerste 
kwartaal van 2027 steeds deur 
insetkoste, beskikbare finansiering, 
produksierisiko en markpryse 
beïnvloed word.

Presisieboerdery, grondontleding, 
doeltreffende watergebruik en 
voorkomende instandhouding 
kan help om produksiebesluite te 
verbeter.

Geen tegnologie kan egter 
gunstige weerstoestande of 
winsgewendheid waarborg nie.

Die pad vorentoe
Die belangrikste les van 2026 is 
dat goeie produksie nie vanself 
ekonomiese sekerheid skep nie.

Suid-Afrikaanse boere betree 2027 
met geleenthede, maar ook met 
risiko’s wat deeglike beplanning 
vereis.

Die produsente wat hul grond, 
water, vee, finansies en markte 
op grond van betroubare inligting 
bestuur, sal beter toegerus 
wees om op veranderende 
omstandighede te reageer.

Wat om van Januarie tot Maart 
2027 dop te hou
Die belangrikste landbouprioriteite 
is:
•	 Januarie 2027 – Monitering 

van somergewasse se 
groei, grondvog, onkruid en 
insekte; voldoende water en 

skadu vir vee; hersiening van 
droogterisiko’s.

•	 Februarie 2027 – Beskerming 
van gewasse tydens belangrike 
groeistadia; veeparasietbeheer 
volgens plaaslike risiko; 
voorbereiding van oesmasjinerie 
en bergingsgeriewe.

•	 Maart 2027 – Aanvang van vroeë 
oesbedrywighede waar gewasse 
en plantdatums dit toelaat; 
beplanning van wintervoer; 
hersiening van kontantvloei en 
bemarkingsbesluite.

Die Suid-Afrikaanse Weerdiens 
se vooruitsig van 31 Augustus 
2026, soos deur die Departement 
van Landbou aangehaal, dui op El 
Niño-toestande en ’n verhoogde 
risiko van ondergemiddelde 
reënval in baie gebiede 
gedurende die 2026/2027-somer. 
Dit is ’n seisoenale 
waarskynlikheidsvooruitsig, nie 
’n bevestigde voorspelling van 
droogte op elke plaas nie.1

Bronne en verwysings
1.	 Departement van Landbou, 2 

September 2026: El Niño en die 
2026/2027-klimaatvooruitsig.

2.	 Nasionale Oesskattingskomitee: Somer- 
en wintergewasproduksieskattings van 
29 September 2026. 

3.	 Bureau for Food and Agricultural 
Policy: BFAP Baseline 2026–2035, 
oor mededingendheid, uitvoere, 
dieregesondheid en klimaatsrisiko. 

4.	 SAGIS: Maandelikse graanvoorraad-, 
verbruiks- en bemarkingsdata. 

5.	 NWK Arena, Julie 2026: Landbou-
ekonomiese verslag met 
graanvoorraadvooruitskattings tot 
2027. 

6.	 Sitruskwekersvereniging van Suider-
Afrika: 2026-uitvoervooruitskattings en 
bedryfsinligting.

7.	 Departement van Landbou: Amptelike 
bek-en-klouseerbeheer en siekteverslae.

Redaksionele nota: Hierdie artikel 
is op 10 Oktober 2026 saamgestel. 
Die 2027-afdeling beskryf seisoenale 
verwagtinge en bestuursprioriteite, nie 
gebeure wat reeds plaasgevind het nie. Die 
ses fotobronne uit die vorige weergawe kan 
vir hierdie hersiene artikel behou word.

BOERhier Artikel

https://www.gov.za/news/media-statements/agriculture-el-nino-weather-climate-02-sep-2026
https://www.gov.za/news/media-statements/agriculture-el-nino-weather-climate-02-sep-2026
https://www.gov.za/news/media-statements/agriculture-el-nino-weather-climate-02-sep-2026
https://www.sagis.org.za/crop-estimates-committee-2/
https://www.sagis.org.za/crop-estimates-committee-2/
https://www.sagis.org.za/crop-estimates-committee-2/
https://baseline.bfap.co.za/library
https://baseline.bfap.co.za/library
https://www.sagis.org.za/sagis-monthly-data/
https://www.sagis.org.za/sagis-monthly-data/
https://www.nwkarena.co.za/2026/07/08/may-june-2026-agricultural-economic-report/
https://www.nwkarena.co.za/2026/07/08/may-june-2026-agricultural-economic-report/
https://www.nwkarena.co.za/2026/07/08/may-june-2026-agricultural-economic-report/
https://www.nwkarena.co.za/2026/07/08/may-june-2026-agricultural-economic-report/
https://www.cga.co.za
https://www.cga.co.za
https://www.nda.gov.za/
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Drie nuwe landboukwalifikasies vir 2027 bring meer 
studiegeleenthede na die hartjie van die Bo-Karoo, 
Orania.
Vir jongmense wat ’n toekoms in 
landbou wil bou, bied Bo-Karoo 
Opleiding (BKO) in Orania vanaf 
2027 drie nuwe studiekeuses. Die 
instelling brei sy landbou-aanbod 
uit met Nasionale Diplomas in 
Diereproduksie en Plantproduksie 
onderskeidelik, wat in samewerking 
met Peritum Agri Institute 
aangebied word, asook ’n Hoër 
Beroepsertifikaat: Gemengde 
Gewasse- en Veeboer.

Die programme bied verskillende 
roetes volgens studente se 
belangstelling. Plantproduksie 
fokus op gewasverbouing, terwyl 
Dierproduksie op veeproduksie 
gerig is. Die Hoër Beroepsertifikaat 
berei studente voor om gewas- 
en veeproduksie binne ’n 
geïntegreerde boerderystelsel te 

benader. Hierdie studierigtings 
help jongmense om kennis en 
vaardighede te ontwikkel vir ’n 
loopbaan in landbou en die bestuur 
van boerderybedrywighede.

Praktiese opleiding staan 
sentraal in BKO se benadering. 
Op die instelling se Leer-My-
Hoe-proefplaas van 22 hektaar 
kry studente die geleentheid om 
teoretiese kennis in die praktyk toe 
te pas. Die beplande gebruik van 
die Bosrand-werkswinkelgeriewe 
sal verdere ruimte bied vir 
vaardigheidsontwikkeling rondom 
landboumeganisasie, toerusting en 
instandhouding.

Volgens Paul Vogel, uitvoerende 
hoof van BKO, is die doel om 
jongmense vir die werklikhede en 

geleenthede van landbou toe te rus.

“Landbou bly een van die 
belangrikste boustene van ’n 
volhoubare en voorspoedige 
gemeenskap. Ons wil ’n nuwe 
geslag landbouleiers toerus met 
die kennis, praktiese vaardighede 

Bo-Karoo Opleiding: 
‘n Groot sprong vir landbou 
in 2027
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en entrepreneuriese denke om 
met kundigheid te boer en ’n 
betekenisvolle bydrae te lewer.”

BKO het in 2019 met slegs vyf 
studente begin en het sedertdien 
sy beroepsopleidingsaanbod 
uitgebrei. Die nuwe 
landboukwalifikasies vorm deel van 
dié groei en die instelling se strewe 
om opleiding aan die behoeftes 
van die werkplek te verbind. 
BKO bied opleiding in verskeie 
beroepsrigtings, waaronder 
Elektries, Loodgieter, Bou- en 
Siviele Konstruksie, Tuisversorging 
en Voorskoolse Onderwys.

Studente se opleidingservaring 
strek verder as die proefplaas en 
klaskamer. BKO bied ’n plattelandse 
studentelewe waarin sport, kultuur 
en gemeenskapsbetrokkenheid 
deel van hul ontwikkeling vorm. 
Studente van regoor Suid-Afrika en 
buurlande kom hier saam om te 
leer, te werk en aan hul toekoms te 
bou.

Verblyf is beskikbaar in verskeie 
koshuise, elk met sy eie identiteit 
en tradisies. Twee daghuise 
bied aan studente wat privaat 
woon die geleentheid om by 
studente-aktiwiteite in te skakel. 
Voornemende studente kan ook 
navraag doen oor beskikbare 
finansieringsmoontlikhede en die 
toepaslike vereistes.

Vogel beklemtoon dat 
beroepsopleiding en persoonlike 
vorming hand aan hand gaan.

“Ons wil jongmense toerus wat hul 
werk met kundigheid en integriteit 
aanpak. Vanuit ons Christelike 
geloofsgrondslag moedig ons 
studente aan om hard te werk, 
verantwoordelikheid te aanvaar en 
diensbaar in hul gemeenskappe te 
wees.”

Aansoeke vir die 2027-akademiese 
jaar is oop. Voornemende 
studente en hul ouers kan www.
bko.co.za besoek vir meer 
inligting oor die kwalifikasies en 
toelatingsvereistes. 

Kontak die bemarkingskantoor by 053 110 0620 
of bemarking@bko.co.za om die studiekeuses en 
aansoekproses te bespreek.

www.bko.co.za
www.bko.co.za
tel:+27531100620
mailto:bemarking%40bko.co.za?subject=
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Dierekunde, Plantkunde of Gemengde Gewasse & Veeboer?
Kies uit drie gespesialiseerde Landboukwalifikasies vir 2027! 

Saai kennis. 
Oes kundigheid. 

Saai kennis. 
Oes kundigheid. 

Skryf nou in!Skryf nou in!
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Skaap
A2/3 =	 R 106.67
B2/3 =	 R 81.40
C2/3 =	 R 77.60
STOORLAM =	 R 53.68

Bees
A2/3 =	 R 63.80
B2/3 =	 R 58.00
C2/3 =	 R 56.80
SPEENKALF =	 R 42.46

Pluimvee
Bevrore = 	 R 33.02
Vars = 	 R 39.90
IQF = 	 R 36.59
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VORIGE 
Uitgawe

September 2026 • Uitgawe 121 Augustus 2026 • Uitgawe 120 Julie 2026 • Uitgawe 119

Junie 2026 • Uitgawe 118 Mei 2026 • Uitgawe 117 April 2026 • Uitgawe 116

www.farmhere.co.za
http://www.boerhier.co.za
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